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	 ค�ำว่า “ขายตรง” ส�ำหรับหลายคนอาจชวนให้ขมคอหน่อยๆ 

บางคนกลัวโดนหลอก บางคนกลัวโดนล่อซือ้คอร์ส บางคนกลัวเพือ่น

ชวนเข้ากลุ่มไลน์ปริศนาแล้วต้องนั่งฟังพรีเซนต์สองชั่วโมง และบาง

คน…เคยเจบ็มาก่อนจนสาบานว่า “ฉนัจะไม่ยุ่งกับอะไรแบบนีอ้กีแล้ว!”

	 แต่ถ้าเรามองให้ด ีความจริงคือ — ขายตรงไม่ใช่ตัวร้าย สิ่ง

ท่ีท�ำให้คนเจบ็ คือ ข้อมูลทีไ่ม่ครบ การตลาดทีดู่ง่ายเกนิจรงิ และ

ความฝันที่ถูกปั่นจนฟุ้งเกินเหตุ

	 หนงัสอืเล่มนีเ้กิดขึน้จากความตัง้ใจเพยีงอย่างเดียว คือ ให้คน

ธรรมดาอย่างเรา “รู้ทัน” เกมการตลาดที่ซับซ้อน ไม่ใช่เพื่อให้คุณ

ท�ำขายตรงทุกคน แต่เพื่อให้คุณไม่โดนใครฟันหัว และถ้าจะท�ำ…

ก็ท�ำแบบมือโปรที่มีศักดิ์ศรี มีข้อมูล และมีเงินเหลือกลับบ้าน

	 ในยุคที่แผนการตลาดท�ำสวยกว่ากราฟิกบริษัทใหญ่ ที่หลาย

คนเอาไฟฝันมาหลอกตัวเองว่า “เดือนหน้าเราจะรวย” ในยุคที่บาง

บริษทัขายคอร์สแพงกว่าสินค้าจริง และบางคนเร่งท�ำยอดจนหนีบ้าน

เพราะอยากเลื่อนต�ำแหน่งไวๆ มันถึงเวลาแล้วที่เราต้อง “ฉลาดกว่า

เดิม”

คำ�นำ�



	 หนังสือเล่มนี้จะพาคุณ 

	 ดูแผนให้ออก — รู้ว่าแผนดี แผนหลอก แผนที่สร้างรายได้

จริงต่างกันอย่างไร

	 ดูคนให้เป็น — แยกให้ออกว่าใครจรงิใจ ใครขายฝัน ใครชวน

เพราะหวังตัวคุณ หรือหวังคะแนน

	 ดูเงนิให้เหลอื — ท�ำขายตรงแบบทีคุ่ณได้ประโยชน์ด้วย ไม่ใช่

แบบทีบ่รษิทัได้อยู่ฝ่ายเดียว

	 ท้ังหมดนีเ้ขียนขึน้จากประสบการณ์จริง เสยีงจากคนในวงการ 

ตัวอย่างชีวิตจริงที่เคยล้ม เคยพลาด เคยเจ็บ และเคยลุกขึ้นมาใหม่

พร้อมวิธีคิดที่ท�ำให้คุณท�ำอาชีพนี้ได้อย่าง “ไม่ท�ำร้ายใคร และไม่ให้

ใครมาท�ำร้ายคุณ”

	 ไม่ว่าคุณจะเป็นมือใหม ่ มือเก่า หรือแค่คนที่อยาก “อ่านให้รู้

ไว้ก่อน” ผมหวังว่าหนังสือเล่มนี้จะเป็นเหมือนแว่นกันแดดดีๆ หนึ่ง

อัน ช่วยกันแสงจ้าเกินจริง และช่วยให้คุณมองเห็นทุกอย่างชัดขึ้น



	 เพราะสุดท้ายแล้ว…ขายตรงอย่างคนฉลาด ไม่ใช่เรือ่งของ

ดวง แต่คือเรื่องของสมองและข้อมูล และตอนนี้ คุณก�ำลังถือ

ข้อมูลนั้นอยู่ในมือแล้ว

	 ขอให้สนุกกับการอ่าน

	 และขอให้คุณเป็นคนที่ฉลาดที่สุดในห้องประชุมครั้งหน้า :)

			   ด้วยความหวังและความเข้าใจ

			   Mr. Money
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	 ต้องยอมรับกันตรงนี้ก่อนว่า “แชร์ลูกโซ่” ในยุคนี้ไม่เหมือน

สมัยก่อนแล้ว สมัยก่อนบางเจ้าเปิดโต๊ะพับนั่งเก็บเงินหน้าหมู่บ้าน 

รีเทิร์นสัญญาท่ีมีแค่แผ่นกระดาษซีดๆ ไม่มีโลโก้บริษัทด้วยซ�้ำ แต่

ทุกวันนี้แชร์ลูกโซ่ฉลาดขึ้น เนียนขึ้น พูดเพราะขึ้น และมีการตลาด

ที่เก่งกว่าบริษัทใหญ่ๆ บางท่ีด้วยซ�้ำ ซึ่งก็แปลได้ว่า…ถ้าคุณยังใช้

ความรู้สึกในการตัดสินใจ คุณก็อาจตกหลุมแบบไม่รู้ตัวได้ง่ายมาก

	 ข่าวดีคือ การเช็กว่าอะไร “น่าเชื่อถือ” หรือ “น่ากลัว” ไม่ได้

ยากอย่างท่ีคดิ ขอแค่รู้สญัญาณเตอืนให้ทนั แล้วคุณจะไม่โดนฟันหัว

ง่ายๆ เลย

บทที่ 1:
แชร์ลูกโซ่ยุคใหม่ฉลาดขึ้น คุณต้องฉลาดกว่า


