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ต่อบ้าน ไม่ต้องง้อรายชื่อ 300 คน

	 เพราะโลกยุคนี้ไม่ได้ต้องการนักตื๊อ แต่ต้องการนักเล่าเรื่อง 

ไม่ได้ต้องการนักขายที่พูดเก่ง แต่ต้องการคนจริงใจ ที่ให้ข้อมูล

ชัดเจน และช่วยให้ลูกค้าตัดสินใจได้ง่ายขึ้น
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เป็น…คุณไม่ต้องง้อลูกค้า ลูกค้าจะเดินมาหาคุณเอง”
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	 เพราะขายตรงยุคใหม่…ไม่ใช่เร่ืองของการพดูเก่ง แต่เป็นเร่ือง

ของความจริงใจ + คอนเทนต์ดี + ระบบที่ชัดเจน



	 ขอให้หนงัสอืเล่มนีเ้ป็นเหมือนแผนที ่ท่ีพาคณุไปสูก่ารขายตรง
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จะพบว่า…ไม่มีอะไรน่ากลัวในการขายตรง ถ้าเราท�ำมันอย่าง

ตรงไปตรงมา และเป็นตัวเองที่สุด

			   ด้วยความหวังและความเข้าใจ

			   Mr. Money
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	 ถ้าพูดค�ำว่า “ขายตรง” ขึ้นมา คนจ�ำนวนมากจะมีภาพเดิมๆ 

ผดุขึน้มาแทบจะทันที ภาพคุณป้าถอืแคตตาล็อกเดินตากแดดไปเคาะ

ประตบู้าน ภาพพีท่ีท่�ำงานทกัมาว่า “พีว่่างไหม เด๋ียวน้องเล้ียงกาแฟ

คุยงานดีๆ ให้ฟัง” หรือภาพเพื่อนสมัยมัธยมที่ไม่ได้คุยกันมา 12 ปี 

ทักมาว่า “คิดถงึจงัเลย! มีอะไรอยากคุยด้วย” แค่เหน็ก็เดาได้แล้ว

ว่าไม่ใช่คดิถงึ แต่คดิจะปิดยอดเดือนนีต่้างหาก

	 ยคุก่อน ขายตรงอาจหมายถงึการเดินหาบ้านต่อบ้าน ต้องตือ๊ 

ต้องง้อ ต้องใช้ “แรงและหน้า” มากกว่าใช้ความรู้ หลายคนโตมากับ

ประสบการณ์ที่น่ากลัวกว่านั้น คือถูกลากเข้าห้องประชุมในโรงแรม

หร ูเปิดไฟสลวัๆ มีเพลงปลุกใจ มีคนบนเวทีถอืไมค์ตะโกน “อีกสาม

เดอืนคณุจะมีรถคนัแรก!” แล้วปิดท้ายด้วยการชวนซือ้คอร์สราคา

เท่าค่าเทอม ป.ตรี หนึ่งภาคเรียน

บทน�ำ:
ขายตรงไม่ใช่แบบที่พ่อแม่เราเคยท�ำอีกต่อไป
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	 ไม่แปลกใจเลยว่าท�ำไมคนรุ่นใหม่ถงึกลัวการโดน “ล่อลวง” ไป

ขายตรง กลัวว่าจะโดนปิดคอร์สราคาแพง กลัวถูกบังคับให้ไล่ลิสต์

รายชื่อเพื่อน 300 คน กลัวต้องทักแฟนเก่าในรอบสิบปีด้วยประโยค

แสนห่างเหินว่า “คิดถึงไหม?” (และแน่นอน…ค�ำตอบคือ “ไม่”)

	 แต่ข่าวดีคือ โลกมันเปลี่ยนไปแล้ว และขายตรงก็เปล่ียนตาม

ไปด้วยแบบพลิกหน้ามือเป็นหลังมือ

	 วันนี ้ขายตรง = Social Commerce + Personal Branding 

+ Content Marketing ไม่ใช่การเดินขายของ แต่เป็นการ “ท�ำคอน-

เทนต์เล่าเรื่อง” ไม่ใช่การทักคนรัวๆ แต่เป็นการ “ให้คนรู้จักเราแบบ

ธรรมชาติ” และไม่ใช่การง้อ แต่เป็นการให้ลูกค้าเดินมาหาเองเพราะ

เขารู้สึกว่า “ชอบคนขาย” ก่อน “ชอบสินค้า”

	 ลองดูรอบตัวตอนนี้สิ เรามีกลุ่มคนที่ขายของได้ทั้งชีวิตจาก 

TikTok มีแม่บ้านที่สร้างรายได้หลักหมื่นจากการรีวิวแบบอารมณ์ดี 

มีนักศึกษามหาวิทยาลัยท่ีขายวิตามินออนไลน์จนกลายเป็นเจ้าแม่

คอนเทนต์ ท้ังหมดนีค้อื ขายตรงยุคใหม่ ทีใ่ช้สมองและความจรงิใจ

มากกว่าการกดดันใคร

	 และทีส่�ำคญั…ขายตรงยคุนีท้�ำได้แบบโปร่งใส ไม่เว่อร์ ไม่ลวง

โลก ไม่จ�ำเป็นต้องสร้างภาพว่ารวยทั้งที่ยังผ่อนทุกอย่างอยู่ คุณไม่

จ�ำเป็นต้องโพสต์รูปกับลัมโบร์กินีหน้าศูนย์โชว์รูม ไม่ต้องถ่ายรูปถือ

เงินปึกใหญ่ ไม่ต้องท�ำเพจปลอมชื่อ “คุณหมอสุพรรณี” มารีวิวอีก
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ต่อไป เพราะคนยุคนี้ฉลาดขึ้น และรู้ทันของปลอมทุกอย่าง ลูกค้า

ไม่ได้ต้องการคนขายท่ีดูสวย ดูรวย ดูหรู เขาต้องการคนขายทีจ่รงิใจ 

โปร่งใส และตอบค�ำถามได้

	 เมื่อคุณรู้จักใช้โซเชียลให้ถูกวิธ ี ขายตรงจึงกลายเป็นอาชีพที่ 

“ไม่โกงใคร และไม่ให้ใครโกงเรา” สร้างรายได้แบบย่ังยนืโดยไม่ท�ำลาย

ศกัด์ิศร ีไม่ต้องง้อคน ไม่ต้องบังคับทมี ไม่ต้องล่อลวงใคร คุณสามารถ

ท�ำงานจากบ้าน จากคาเฟ่ หรือแม้แต่จากมือถอืเคร่ืองเดียว โดยปล่อย

ให้คอนเทนต์เป็นคนพูดแทน คุณแค่พูดความจริงอย่างสวยงาม 

น่าฟัง และมีประโยชน์ คนท่ีใช่จะเดินเข้ามาหาเองโดยไม่ต้องตื๊อ

แม้แต่นิดเดียว

	 และนั่นคือหัวใจของหนังสือเล่มนี้—คู่มือขายตรงยุคใหม่ที่

ไม่ได้สอนให้คณุก้าวร้าวหรือยดัเยยีด แต่สอนให้คุณดูโปรแบบใสๆ 

ขายโดยไม่ขาย ปิดโดยไม่ปิด พดูให้น้อยลง แต่ให้ “คอนเทนต์” ท�ำงาน

แทนทั้งหมด

	 ตัง้แต่บทต่อไป เราจะพาไปเรียนรูแ้บบเจาะลึกว่า การท�ำขาย

ตรงยุคใหม่ให้ส�ำเร็จ ต้องมีอะไรบ้าง ควรท�ำอะไร ไม่ควรท�ำอะไร 

และจะเริ่มอย่างไรโดยไม่กระทบศักดิ์ศรีตัวเองและคนรอบข้าง

	 ถ้าคุณพร้อมแล้ว…ยินดีต้อนรับสู่โลกของขายตรงรุ่นใหม ่ ที่

สะอาด โปร่งใส และเป็นมนุษย์กว่าที่เคยเป็นมาเลยล่ะครับ


