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****ด้านเทคนิคการพูดและการส่ือสาร**** 
"การเป็นนักสร้างความสัมพันธ์เป็นส่ิงส าคัญที่สุด" เพราะนกัธุรกิจ
เครือข่ายท่ียอดเยีย่มสามารถสร้างคุณค่าและช่วยเหลือทีมงานและ
ลูกคา้ไดเ้สมอ 
"จงชัดเจนกับส่ิงที่คุณเช่ือ" เพราะความชดัเจนในความคิดของตนเอง
ช่วยใหส่ื้อสารไดดี้ขึ้น 

****ด้านทัศนคติและแรงบันดาลใจ**** 
"ความส าเร็จไม่ได้มาง่าย ต้องผ่านการฝึกฝน" 
"ล้มเจ็ดคร้ัง ลุกขึน้แปดคร้ัง" 
"ความส าเร็จคือการก้าวจากความล้มเหลวไปสู่ความล้มเหลวโดยไม่
สูญเสียศรัทธา" 

****ด้านการสร้างทีมและเครือข่าย**** 
"ความส าเร็จของผู้น าสะท้อนจากความส าเร็จของทีม" 
"ทีมที่ดีต้องการผู้น าที่ฟัง ไม่ใช่แค่ส่ัง" 
"ความไว้วางใจคือเคร่ืองเทศทีซ่่อนอยู่เบ้ืองหลังการส่ือสารที่ดี" 
    ****ข้อคิดสรุป**** 

เนน้การลงมือท ามากกวา่แค่การพูด 
สร้างความสัมพนัธ์ท่ีดีผา่นการฟังอยา่งตั้งใจและใหคุ้ณค่าแก่

ผูอ่ื้นใชค้วามคิดเชิงบวกเพื่อเปล่ียนอุปสรรคใหเ้ป็นโอกาส 
รักษาความมุ่งมัน่และความอดทน เพราะความส าเร็จไม่ได้

เกิดขึ้นในชัว่ขา้มคืน  
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ค ำน ำ 
เทคนิคและศิลปะกำรพูดเพ่ือสร้ำงควำมส ำเร็จ 

ในธุรกจิเครือข่ำย 
(Techniques and the art of speaking to create success  

in network marketing) 
แนวทางการใชเ้ทคนิคและศิลปะการพูดเพื่อความส าเร็จใน

ธุรกิจเครือข่ายคือ การเตรียมเคา้โครงในการพูดต่างๆท่ีชดัเจน,  
กำรฟังอย่ำงตั้งใจ และ กำรถำมค ำถำมที่ชำญฉลำด เพื่อสร้าง

ความสัมพนัธ์ท่ีแทจ้ริง,  
การน าเสนออยา่ง มีพลังและตรงประเด็น โดยเนน้ประโยชน์

ท่ีลูกคา้จะไดรั้บ, และการจบการสนทนาอยา่ง มืออำชีพ เพื่อสร้าง
โอกาสในการสานต่อ.  

1.เทคนิคกำรเตรียมตัวและกำรพูดกำรน ำเสนอโดย:เตรียม
ข้อมูลในกำรพูด: สร้างบทพูดส้ันๆ (30-60 วินาที) ท่ีอธิบายว่าคุณเป็น
ใคร ท าอะไร และหวงัอะไร พร้อมทั้งจุดเด่นท่ีเป็นเอกลกัษณ์ของคุณ. 

ฝึกพูดให้ชัดเจนและตรงประเด็น: ส่ือสารใหก้ระชบัและเน้น
ย  ้าถึงวิธีท่ีสินคา้หรือบริการของคุณจะสามารถแกปั้ญหาใหลู้กคา้ได.้ 

ใช้ส่ือประกอบ: เตรียมสไลดห์รือส่ืออ่ืน ๆ เพื่อช่วยให้การ
น าเสนอมีประสิทธิภาพมากขึ้น. 
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แสดงพลังแห่งควำมเช่ือม่ันในธุรกิจ:การใชเ้สียงและท่าทางท่ี
กระตือรือร้นจะช่วยสร้างความประทบัใจและส่งผลดีต่อการปิดการ
ขาย.  

2.เทคนิคกำรส่ือสำรและศิลปะกำรสร้ำงควำมสัมพันธ์:ฟัง
มำกกว่ำพูด: เปิดโอกาสให้ลูกคา้ไดพู้ดและรับฟังอยา่งตั้งใจ เพราะ
ผูค้นมกัชอบพูดถึงตวัเอง. 

ใช้ค ำถำมที่ชำญฉลำด: การถามค าถามท่ีรอบคอบจะช่วย
สร้างบทสนทนาท่ีมีความหมายและสร้างการเช่ือมโยงท่ีแทจ้ริง. 

แสดงควำมสนใจในตัวบุคคล: ท าความรู้จกักบัลูกคา้ในระดบั
ท่ีเป็นส่วนตวัมากขึ้น เช่น การถามถึงความเป็นไปของพวกเขาในแต่
ละวนั. 

หลีกเลี่ยงกำรพูดลบเกี่ยวกับอำชีพอ่ืน: การพูดถึงอาชีพอ่ืนใน
เชิงลบหรือการโมเ้กินจริงจะท าใหคู้่สนทนารู้สึกไม่ดี. 

3.เทคนิคกำรจบกำรสนทนำใช้ประโยคปิดท้ำยเชิง
บวก: ชมเชยการสนทนาและแสดงความขอบคุณ เช่น "สนุกมากเลยท่ี
ไดคุ้ยกบัคุณเร่ือง...".วำงแผนกำรพูดคุยในอนำคต: เสนอการนดัหมาย
คร้ังต่อไปเพื่อพูดคุย 

 
 
 
 



 บุคคลส่วนใหญ่ท่ีกา้วสู่ธุรกิจเครือข่ายจะมีทั้งท างานน้ีเต็ม
เวลาหรือเตม็ตวั มีส าหรับบางท่านท่ีใชเ้วลาวา่งหลงัจากเลิกงานหรือ
วนัหยดุต่างๆมาท าหรือด าเนินธุรกิจเครือข่ายทั้งแบบออฟไลน์ท่ีมีหอ้ง
ประชุมและท่ีท าการขององคก์ร รวมทั้งท าธุรกิจเครือข่ายแบบ
ออนไลน์ท่ีติดต่อกนัผา่นส่ือสังคมออนไลน์ต่างๆท่ีมีแอปพลิเคชัน่
โซเชียลมีเดียอยูไ่ม่วา่จะเป็น LINE,facebook,Instagram,Tik tok, 
Youtube และ Twitterฯลฯท าใหผู้ใ้ชส้ามารถติดต่อส่ือสาร แบ่งปัน
ขอ้มูลและสร้างเน้ือหาไม่วา่จะเป็นขอ้ความรูปภาพ วิดีโอต่างๆ ได้
อยา่งง่ายดายและมีส่วนร่วมกนัในเครือข่ายสังคมออนไลน์  ส าหรับ
เน้ือหาของงานเขียนเล่มน้ีจะไดท้ั้งการด าเนินธุรกิจเครือข่ายแบบ
ออฟไลน์คือติดต่อแบบพบปะหนา้กนัหรือมีสถานท่ีพบปะพูดคุย
วางแผนร่วมกนัซ่ึงก็อาจจะมีห้องประชุมหรือสถานทีใดก็ตามท่ีนัง่คุย
กนัเป็นกลุ่มเลก็ๆไดเ้ช่นหอ้งหรือร้านอาหารก็ตาม นอกจากน้ียงั
สามารถศึกษาไดส้ าหรับผูท่ี้ด าเนินธุรกิจเครือข่ายแบบออนไลน์ท่ีจะ
น าไปใชเ้พื่อสร้างความส าเร็จไดน้ัน่เอง 
 

ดว้ยความปรารถนาดี 
  สมชาติ   กิจยรรยง 
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            แนวโนม้ธุรกิจเครือข่ายในปัจจุบนัและอนาคตจะเติบโตผา่น
ช่องทางออนไลน์มากขึ้น โดยอาศยัเทคโนโลยแีละโซเชียลมีเดีย เช่น 
การขายผา่นไลฟ์สด, Influencer Marketing และการใชแ้พลตฟอร์ม
ต่างๆ เพื่อเขา้ถึงลูกคา้ไดก้วา้งขึ้น นอกจากน้ี ธุรกิจเครือข่ายยงัไดรั้บ
แรงหนุนจากเศรษฐกิจท่ีผนัผวน ท าใหผู้ค้นมองหาช่องทางสร้าง
รายไดเ้สริม  

แนวโน้มส ำคัญของธุรกจิเครือข่ำย 
กำรเติบโตผ่ำนช่องทำงออนไลน์: ธุรกิจเครือข่ายจะใช้

แพลตฟอร์มออนไลน์อยา่ง Facebook, Instagram, TikTok และ LINE 
เป็นหลกั โดยอาศยัการไลฟ์สดเพื่อรีวิวสินคา้และพูดคุยกบัลูกคา้แบบ
เรียลไทม ์รวมถึงการใช ้Influencer Marketing เพื่อเพิ่มการเขา้ถึงและ
ความน่าเช่ือถือ 

กำรใช้เทคโนโลยีเพ่ือสร้ำงกำรเติบโต: มีการน าเทคโนโลยมีา
ใชใ้นการสร้างเครือข่ายและการบริหารจดัการอยา่งต่อเน่ือง ซ่ึงรวมถึง
การใชเ้คร่ืองมือดิจิทลัเพื่อวิเคราะห์ขอ้มูลลูกคา้และการตลาด 

 



กำรขยำยธุรกิจไปต่ำงประเทศ: บริษทัเครือข่ายหลายแห่งมุ่ง
ขยายธุรกิจไปยงัตลาดใหม่ๆ ทัว่โลก เพ่ือสร้างโอกาสและเพิ่มยอดขาย 

กำรสร้ำงโอกำสทำงธุรกิจ: ธุรกิจเครือข่ายยงัคงเป็นช่องทาง
ส าหรับผูท่ี้ตอ้งการสร้างธุรกิจของตนเอง โดยไม่จ าเป็นตอ้งใชเ้งิน
ลงทุนสูง และสามารถพฒันาทกัษะต่างๆ เช่น การขาย การเจรจา
ต่อรอง และการบริหารทีมงานได ้

กำรให้ควำมส ำคัญกับผลิตภัณฑ์และนวัตกรรม: บริษทัท่ี
ประสบความส าเร็จจะเนน้การน าเสนอนวตักรรมและผลิตภณัฑใ์หม่ๆ 
อยา่งสม ่าเสมอ เพื่อตอบสนองความตอ้งการของตลาดและดึงดูดผูจ้ดั
จ าหน่ายและลูกคา้ 

กำรสร้ำงควำมสัมพันธ์และกำรให้ค ำปรึกษำ: ธุรกิจเครือข่าย
เอ้ือใหผู้เ้ขา้ร่วมไดพ้บปะและสร้างเครือข่ายกบัผูท่ี้มีประสบการณ์ ท า
ใหไ้ดรั้บค าแนะน าและความช่วยเหลือในการพฒันาธุรกิจของตนเอง 

กำรปรับตัวตำมเศรษฐกิจ: ธุรกิจเครือข่ายมกัเติบโตสวน
กระแสเศรษฐกิจท่ีผนัผวน เน่ืองจากผูค้นตอ้งการหารายไดเ้พิ่ม และ
ธุรกิจเครือข่ายก็สามารถตอบโจทยน้ี์ได ้ 

ข้อควรระวัง 
ควำมย่ังยืน: ความยัง่ยืนของธุรกิจเครือข่ายอาจขึ้นอยูก่บั

ความสามารถในการปรับตวัและการสร้างสรรคน์วตักรรมอยา่ง
ต่อเน่ือง 



กำรแข่งขัน: การแข่งขนัภายในเครือข่ายอาจมีสูง เน่ืองจากผู ้
จดัจ าหน่ายจ านวนมากตอ้งแข่งขนักนัเพื่อเขา้ถึงกลุ่มลูกคา้ท่ีมีศกัยภาพ
เดียวกนั 

ข้อมูลที่ได้รับ: ควรตรวจสอบขอ้มูลท่ีไดรั้บจากบริษทั
เครือข่ายอยา่งรอบคอบ เพื่อหลีกเล่ียงการใหข้อ้มูลท่ีไม่เป็นจริง  
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บทที ่1 แนวโน้มกำรเจริญเติบโตของธุรกจิเครือข่ำย 
(Growth trends in network business) 

แนวโน้มธุรกิจเครือข่ายในปัจจุบนัและอนาคตจะเติบโตผา่น
ช่องทางออนไลน์มากขึ้น โดยอาศยัเทคโนโลยแีละโซเชียลมีเดีย เช่น 
การขายผา่นไลฟ์สด, Influencer Marketing และการใชแ้พลตฟอร์ม
ต่างๆ เพื่อเขา้ถึงลูกคา้ไดก้วา้งขึ้น นอกจากน้ี ธุรกิจเครือข่ายยงัไดรั้บ
แรงหนุนจากเศรษฐกิจท่ีผนัผวน ท าใหผู้ค้นมองหาช่องทางสร้าง
รายไดเ้สริม  

แนวโน้มส ำคัญของธุรกจิเครือข่ำย 
กำรเติบโตผ่ำนช่องทำงออนไลน์: ธุรกิจเครือข่ายจะใช้

แพลตฟอร์มออนไลน์อยา่ง Facebook, Instagram, TikTok และ LINE 
เป็นหลกั โดยอาศยัการไลฟ์สดเพื่อรีวิวสินคา้และพูดคุยกบัลูกคา้แบบ
เรียลไทม ์รวมถึงการใช ้Influencer Marketing เพื่อเพิ่มการเขา้ถึงและ
ความน่าเช่ือถือ 

กำรใช้เทคโนโลยีเพ่ือสร้ำงกำรเติบโต: มีการน าเทคโนโลยมีา
ใชใ้นการสร้างเครือข่ายและการบริหารจดัการอยา่งต่อเน่ือง ซ่ึงรวมถึง
การใชเ้คร่ืองมือดิจิทลัเพื่อวิเคราะห์ขอ้มูลลูกคา้และการตลาด 

กำรขยำยธุรกิจไปต่ำงประเทศ: บริษทัเครือข่ายหลายแห่งมุ่ง
ขยายธุรกิจไปยงัตลาดใหม่ๆ ทัว่โลก เพ่ือสร้างโอกาสและเพิ่มยอดขาย 
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กำรสร้ำงโอกำสทำงธุรกิจ: ธุรกิจเครือข่ายยงัคงเป็นช่องทาง
ส าหรับผูท่ี้ตอ้งการสร้างธุรกิจของตนเอง โดยไม่จ าเป็นตอ้งใชเ้งิน
ลงทุนสูง และสามารถพฒันาทกัษะต่างๆ เช่น การขาย การเจรจา
ต่อรอง และการบริหารทีมงานได ้

กำรให้ควำมส ำคัญกับผลิตภัณฑ์และนวัตกรรม: บริษทัท่ี
ประสบความส าเร็จจะเนน้การน าเสนอนวตักรรมและผลิตภณัฑใ์หม่ๆ 
อยา่งสม ่าเสมอ เพื่อตอบสนองความตอ้งการของตลาดและดึงดูดผูจ้ดั
จ าหน่ายและลูกคา้ 

กำรสร้ำงควำมสัมพันธ์และกำรให้ค ำปรึกษำ: ธุรกิจเครือข่าย
เอ้ือใหผู้เ้ขา้ร่วมไดพ้บปะและสร้างเครือข่ายกบัผูท่ี้มีประสบการณ์ ท า
ใหไ้ดรั้บค าแนะน าและความช่วยเหลือในการพฒันาธุรกิจของตนเอง 

กำรปรับตัวตำมเศรษฐกิจ: ธุรกิจเครือข่ายมกัเติบโตสวน
กระแสเศรษฐกิจท่ีผนัผวน เน่ืองจากผูค้นตอ้งการหารายไดเ้พิ่ม และ
ธุรกิจเครือข่ายก็สามารถตอบโจทยน้ี์ได ้ 

ข้อควรระวัง 
ควำมย่ังยืน: ความยัง่ยืนของธุรกิจเครือข่ายอาจขึ้นอยูก่บั

ความสามารถในการปรับตวัและการสร้างสรรคน์วตักรรมอยา่ง
ต่อเน่ือง 

กำรแข่งขัน: การแข่งขนัภายในเครือข่ายอาจมีสูง เน่ืองจากผู ้
จดัจ าหน่ายจ านวนมากตอ้งแข่งขนักนัเพื่อเขา้ถึงกลุ่มลูกคา้ท่ีมีศกัยภาพ
เดียวกนั 
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ข้อมูลที่ได้รับ: ควรตรวจสอบขอ้มูลท่ีไดรั้บจากบริษทั
เครือข่ายอยา่งรอบคอบ เพื่อหลีกเล่ียงการใหข้อ้มูลท่ีไม่เป็นจริง  

ส ำรวจกำรเติบโตของธุรกิจเครือข่ำยในประเทศไทยปี2025 
ส ารวจการเติบโตของธุรกิจเครือข่ายในประเทศไทยปี 2025 

พร้อมวิเคราะห์แนวโน้ม เทคโนโลยท่ีีเปล่ียนแปลง และโอกาสใหม่
ส าหรับคนไทยท่ีอยากเร่ิมตน้ธุรกิจเครือข่าย (Network Marketing) 
หรือขายตรงแบบมีโครงสร้างทีม ยงัคงเป็นหน่ึงในโมเดลธุรกิจท่ี
ไดรั้บความนิยมในประเทศไทย และในปี 2025 น้ี เราเห็นชดัเจนวา่
ก าลงัเติบโตทั้งในเชิงจ านวนสมาชิก รายได ้และเทคโนโลยท่ีีเขา้มา
ช่วยขบัเคล่ือน 

ธุรกจิเครือข่ำยคืออะไร? (เพ่ือปูพ้ืนฐำนอย่ำง
เข้ำใจ) 

ธุรกิจเครือข่าย (MLM – Multi-Level Marketing) คือโมเดลท่ี
สมาชิกสามารถ: 

-ซ้ือสินคา้ใชเ้องในราคาพิเศษ 
-แนะน าผูอ่ื้นใหซ้ื้อ/ร่วมท าธุรกิจ 
-สร้างทีมและไดรั้บผลตอบแทนจากยอดขายของทีมตามแผน 

รายได ้
ไม่ใช่แชร์ลูกโซ่ เพราะมีสินคา้/บริการจริง และรายไดเ้กิด

จากยอดขายจริง 
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ท ำไมธุรกจิเครือข่ำยยังเตบิโตในปี 2025? 
 1.เทรนด์คนไทยอยำกมีรำยได้เสริม 
-หลงัวิกฤตเศรษฐกิจจากโควิด คนไทยจ านวนมากหนัมาหา 

“ช่องทางท่ีสอง” 
-จากผลส ารวจของ NIDA Poll ปี 2025: มากกวา่ 72% ของ 

ผูต้อบแบบสอบถามตอ้งการมีรายไดม้ากกวา่ 1 ทาง 
 2.เทคโนโลยีช่วยให้มือใหม่ท ำได้ง่ำยขึน้ 
-การตลาดผา่นโซเชียลมีเดีย: Facebook, TikTok, LINE OA 
-ระบบช่วยขาย เช่น Landing Page, Chatbot, ระบบติดตาม 

อตัโนมติั 
-การเรียนรู้ผา่นระบบออนไลน์ ท าใหค้นทัว่ประเทศเขา้ถึง 

ความรู้ไดฟ้รี 
 3.ไม่ต้องลงทุนสูง 
-สมคัรเร่ิมตน้เพียงไม่ก่ีพนับาท 
-ไม่ตอ้งสตอ็กสินคา้ (หลายแบรนดใ์ชร้ะบบ Dropship) 
-ไม่ตอ้งเปิดร้าน ใชมื้อถือเคร่ืองเดียวก็เร่ิมได ้
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ข้อมูลกำรเติบโต: ตัวเลขช้ีชัด 
จากรายงานล่าสุดของ สมำคมกำรขำยตรงไทย (TDSA) ปี 

2025 ระบุวา่: 
-มูลค่าตลาดธุรกิจเครือข่ายในประเทศไทยปี 2024: กว่ำ 

93,000 ล้ำนบำท 
-จ านวนสมาชิกท่ีมีรายไดอ้ยา่งต่อเน่ือง: มำกกว่ำ 1.8 ล้ำนคน 
-กลุ่มอายมุากท่ีสุดท่ีเขา้ร่วม: 

*32% คือคนอาย ุ25-34 ปี 
*24% คือคนอาย ุ35-44 ปี 

นัน่แปลวา่ คนวยัท างานรุ่นใหม่เห็นโอกาสจากโมเดลน้ีอยา่ง
จริงจงั 

ปัจจัยสนับสนุนในประเทศไทย 
 1.โครงสร้ำงพื้นฐำนดี 
-อินเทอร์เน็ตเขา้ถึงเกือบทุกพ้ืนท่ี 
-สมาร์ทโฟนราคาถูกลง ท าใหค้นชนบทเขา้ถึงได ้
-ระบบขนส่ง-โลจิสติกส์ท าให้การส่งของรวดเร็ว แมใ้นพื้นท่ี
ห่างไกล 
 2.สังคมไทยยัง “เช่ือคน” มำกกว่ำ “เช่ือโฆษณำ” 
-การบอกต่อจากคนรู้จกัยงัไดผ้ลดี 
-ระบบธุรกิจท่ีเน้นผูแ้นะน า (Sponsor) ท่ีเป็น “คนจริง ใช ้

จริง” จึงตอบโจทยพ์ฤติกรรมผูซ้ื้อคนไทย 



6 

 3.ภำครัฐให้กำรควบคุมที่เข้มงวด 
-มีการจดทะเบียนผา่น สคบ. (ส านกังานคุม้ครองผูบ้ริโภค) 
-มีการจดัตั้งสมาคมฯ เพื่อควบคุมจรรยาบรรณ 
วิเครำะห์คู่แข่ง: ส่ิงที่บทควำมทั่วไปยังไม่ครอบคลุม 
บทความหลายเวบ็ท่ีพูดถึงการเติบโตของธุรกิจเครือข่ายใน

ไทย มกัจะ: 
-พูดถึงแค่ตวัเลขรวม (ยอดขาย/สมาชิก) 
-ไม่พูดถึงเทรนดเ์ชิงพฤติกรรมของผูบ้ริโภค 
ขาดมุมมองของผูเ้ร่ิมตน้วา่ “ท าไมถึงเลือกเขา้ร่วม?” 
ส่ิงท่ีบทความน้ีเพ่ิมคือ: 
-การวิเคราะห์จากเทรนดโ์ซเชียลและเทคโนโลยี 
-มุมมองของคนท่ีท าธุรกิจจากมือถือจริง ๆ 
-ปัจจยัภายในวฒันธรรมไทยท่ีเก้ือหนุนโมเดลน้ี 
ธุรกิจเครือข่ำยไทยยุคใหม่ ไม่เหมือนเม่ือก่อน 

  จำกกำรพรีเซนต์หน้ำห้อง → สู่ระบบออนไลน์เต็มรูปแบบ 
-มีระบบอตัโนมติัในการ onboarding สมาชิกใหม่ 
-คอร์สเรียนฟรีบน YouTube, Google Classroom 
-การไลฟ์สดผา่น Facebook สร้างความน่าเช่ือถือ 
 จำกคนขำยเก่ง → สู่คนที่ใช้จริงและเล่ำเร่ืองเป็น 
-ธุรกิจเครือข่ายยคุใหม่ไม่เน้น “พูดเก่ง” 
-แต่เนน้ “พูดจริงจากประสบการณ์” → คนเช่ือมากกวา่ 
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คนแบบไหนท่ีประสบควำมส ำเร็จในธุรกจิ
เครือข่ำยไทยยคุใหม่? 

-คนท่ีตั้งใจเรียนรู้ (แมไ้ม่มีพ้ืนฐาน) 
-คนท่ีส่ือสารผา่นโซเชียลไดดี้ 
-คนท่ีขยนัและมีวินยั ไม่รอทีมท าแทน 
-คนท่ีเลือก “ทีมงาน” และ “ระบบ” ท่ีสนบัสนุนจริง 

โอกำสของธุรกจิเครือข่ำยไทยในอนำคต 
  1.กำรขยำยตลำดสู่ประเทศเพ่ือนบ้ำน (CLMV) 

-หลายบริษทัเร่ิมส่งทีมไปเปิดตลาดลาว, กมัพูชา, เมียนมา 
-โอกาสเติบโตอีกมาก โดยเฉพาะคนไทยท่ีสามารถแนะน า 

แบบออนไลน์ขา้มประเทศได ้
 2.ใช้ระบบ Subscription / Auto-ship 
-ท าใหร้ายไดเ้กิดซ ้าอยา่งมัน่คง 
-สร้างรายไดป้ระจ าโดยไม่ตอ้งเร่ิมตน้ใหม่ทุกเดือน 
 3.สร้ำงระบบ Affiliate + Personal Branding 
-ผูน้ าหลายคนใชร้ะบบแนะน าผา่นลิงก ์(Affiliate) 
-ผสานกบัการสร้างตวัตนบนโลกออนไลน์ เช่น TikTok /  

YouTube 
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ข้อควรระวังในกำรท ำธุรกิจเครือข่ำย 
-หลีกเล่ียงบริษทัท่ีเน้น “การหาคน” มากกวา่การใชสิ้นคา้ 
-อยา่หลงเช่ือค าโฆษณาเกินจริง เช่น “ไม่ตอ้งท าอะไรก็ได ้

เงิน” 
-ตรวจสอบใบอนุญาตกบั สคบ. ทุกคร้ัง 
-ควรทดลองใชสิ้นคา้เองก่อนแนะน า 

สรุป: ธุรกจิเครือข่ำยในประเทศไทย ก ำลงัเติบโต
ด้วย “ควำมเข้ำใจใหม่” 

การเติบโตของธุรกิจเครือข่ายในไทย ไม่ใช่เร่ืองบงัเอิญ 
แต่เกิดจาก: 

- เทคโนโลยท่ีีเอ้ือต่อคนทัว่ไป 
-โมเดลท่ีเขา้กบัวิถีชีวิตยคุหลงัโควิด 
-วฒันธรรมการบอกต่อของคนไทย 
-ความรู้ท่ีเขา้ถึงง่าย และทีมงานท่ีมีระบบสอน 
 ถ้ำคุณอยำกเร่ิมต้นธุรกิจเครือข่ำยในปี 2025 อย่ำงมืออำชีพ 

หากคุณก าลงัมองหาโอกาสในการ: 
-สร้างรายไดเ้สริมแบบมัน่คง 
-มีระบบออนไลน์ช่วยขาย 
- มีทีมงานพร้อมฝึกสอน 
-ไม่จ าเป็นตอ้งเก่งขาย 

Cr:.iaddseo.com/การเติบโตของธุรกิจเครือ/ 
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หนงัสือเล่มน้ีจะช่วยเป็นสะพานหรือบนัไดช่วยใหท่้านกา้ว
เดินไปจนกระสบความส าเร็จหากท่านมีความมุ่งมัน่และตั้งใจในการ
ด าเนินธุรกิจติดต่อกบับุคคลต่างๆทั้งชวนดว้ยตวัเองโดยตรงหรือ
ท างานบนโลกออนไลน์ต่างๆก็จะช่วยใหท้่านประสบความส าเร็จได้
ในระยะเวลาอนัสั้นนัน่เอง 
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บทที ่2 กำรตลำดธุรกจิเครือข่ำย 
(Network Marketing) 

การตลาดธุรกิจเครือข่าย (Network Marketing หรือ Multi-
Level Marketing - MLM) เป็นรูปแบบการตลาดท่ีเน้นการขาย
ผลิตภณัฑโ์ดยตวัแทนอิสระ ซ่ึงมีรายไดจ้าก 2 ทางหลกั คือ การขาย
ตรงใหลู้กคา้ และ ค่าคอมมิชชัน่จากการสร้างเครือข่าย (ดาวน์
ไลน์) โดยรายไดจ้ากดาวน์ไลน์จะมาจากการขายของทีม รวมถึงผูท่ี้
ตนเองแนะน าและทีมยอ่ย  

ลกัษณะส ำคัญของกำรตลำดธุรกจิเครือข่ำย 
ผูจ้ดัจ าหน่ายอิสระ: ผูเ้ขา้ร่วมไม่ใช่พนกังานของบริษทั แต่

เป็นตวัแทนอิสระท่ีสมคัรเขา้มาร่วมรายได ้2 ทาง: 
-ค่าคอมมิชชัน่จากการขายตรง: ไดรั้บจากยอดขายสินคา้ให้

ลูกคา้โดยตรง 
-ค่าคอมมิชชัน่จากการขยายเครือข่าย (ดาวน์ไลน์): ไดรั้บ

ส่วนแบ่งจากยอดขายของทีมท่ีตนเองรับเขา้มา (ดาวน์ไลน์) 
การสร้างเครือข่าย: ผูจ้ดัจ าหน่ายสามารถสร้างรายไดเ้พิ่มขึ้น

โดยการชกัชวนคนอ่ืนๆ เขา้มาร่วมทีม (สร้างดาวน์ไลน์) ซ่ึงดาวน์ไลน์
เหล่านั้นก็จะสร้างเครือข่ายของตนเองต่อไป 

โครงสร้างค่าตอบแทนแบบหลายระดบั (Multi-
Level): ระบบค่าตอบแทนถูกออกแบบมาใหร้างวลัทั้งการขายตรงและ
การสรรหาสมาชิกใหม่ความรับผิดชอบในการขาย: การขายและการ

https://www.google.com/search?q=Multi-Level+Marketing+-+MLM&oq=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%95%E0%B8%A5%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B8%82%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%98%E0%B8%B8%E0%B8%A3%E0%B8%81%E0%B8%B4%E0%B8%88%E0%B9%80%E0%B8%84%E0%B8%A3%E0%B8%B7%E0%B8%AD%E0%B8%82%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%A2&aqs=chrome..69i57j0i546i649l3j0i512i546.5126j0j7&sourceid=chrome&ie=UTF-8&mstk=AUtExfDAuLuGo54fwdKUVmAmQ9eyHLl-eoIg42siqURrKEEpG9w0MG1eVZLmkPloR1bq_bswyq_h11-_G4qi2-w6gg68W73FhAgmnNrBaZoz0u3vatRkPpjTgcbs5Winzw2QcuRr1jxDpxk8OVf0S5PPiaydI92nZUGHmZ1GMRC0W9Oyupc&csui=3&ved=2ahUKEwiKnerd7P2QAxXOklYBHVV3McsQgK4QegQIARAB
https://www.google.com/search?q=Multi-Level+Marketing+-+MLM&oq=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%95%E0%B8%A5%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B8%82%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%98%E0%B8%B8%E0%B8%A3%E0%B8%81%E0%B8%B4%E0%B8%88%E0%B9%80%E0%B8%84%E0%B8%A3%E0%B8%B7%E0%B8%AD%E0%B8%82%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%A2&aqs=chrome..69i57j0i546i649l3j0i512i546.5126j0j7&sourceid=chrome&ie=UTF-8&mstk=AUtExfDAuLuGo54fwdKUVmAmQ9eyHLl-eoIg42siqURrKEEpG9w0MG1eVZLmkPloR1bq_bswyq_h11-_G4qi2-w6gg68W73FhAgmnNrBaZoz0u3vatRkPpjTgcbs5Winzw2QcuRr1jxDpxk8OVf0S5PPiaydI92nZUGHmZ1GMRC0W9Oyupc&csui=3&ved=2ahUKEwiKnerd7P2QAxXOklYBHVV3McsQgK4QegQIARAB
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กระจายผลิตภณัฑข์ึ้นอยูก่บัเครือข่ายของตวัแทนอิสระ แทนท่ีจะเป็น
ช่องทางการจดัจ าหน่ายแบบดั้งเดิมของบริษทั 

การลงทุน: ผูเ้ขา้ร่วมมกัตอ้งลงทุนเพ่ือซ้ือชุดเร่ิมตน้หรือ
ผลิตภณัฑ ์ซ่ึงนบัเป็นการลงทุนท่ีน้อยกวา่การเปิดธุรกิจเองทั้งหมด  

ข้อควรพจิำรณำ 
ตอ้งเขา้ใจผลิตภณัฑแ์ละบริษทั: ควรศึกษาขอ้มูลเก่ียวกบั

บริษทัและผลิตภณัฑใ์หดี้ก่อนตดัสินใจเขา้ร่วมตอ้งมีทกัษะ
การตลาด: นอกจากทกัษะการขายแลว้ การสร้างเครือขา่ยและการ
สร้างความสัมพนัธ์ท่ีดีกบัลูกคา้ก็เป็นส่ิงส าคญั ตอ้งอาศยัความ
พยายาม: เพื่อใหไ้ดค้่าคอมมิชชัน่ท่ีสูงขึ้น ตวัแทนจะตอ้งมีความมุ่งมัน่
ในการสรรหาดาวน์ไลน์และสร้างยอดขายใหไ้ดอ้ยา่งต่อเน่ือง  

น ำสู่กำรตลำดเครือข่ำย  
คุณตอ้งท าความสะอาดบา้นทั้งวนัเพื่อจะไดอ้ยูแ่ต่ในหอ้ง 

ขณะท่ีแม่ของคุณก าลงัจดัการกบัอุปกรณ์ครัวคุณภาพดีและเล่นกบัคุณ
แม่คนอ่ืนๆ ในเมือง คืนนั้นคุณไม่แน่ใจวา่มีอะไรเกิดขึ้นขา้งนอก
หอ้งนอนบา้ง  ปรากฏวา่แม่ของคุณเป็นผูป้ระกอบการท่ีท าธุรกิจ
การตลาดท่ีบา้นของตวัเองและมีส่วนร่วมในธุรกิจเครือข่าย  

กำรตลำดเครือข่ำยคืออะไร? 
การตลาดแบบเครือข่ายเป็นรูปแบบธุรกิจท่ีบุคคลทัว่ไปสร้าง

รายไดจ้ากการขายสินคา้โดยตรงและชกัชวนผูอ่ื้นใหท้ าเช่นเดียวกนั 
การตลาดแบบเครือข่ายด าเนินการภายใตโ้ครงสร้างคา่ตอบแทนแบบ
หลายระดบั ซ่ึงหมายความวา่รายไดม้าจากทั้งการขายตรงและยอดขาย
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จากผูท่ี้รับสมคัรสมาชิก หรือท่ีเรียกวา่ดาวน์ไลน์บริษทัการตลาด
เครือข่ายบางแห่งใชซ้อฟตแ์วร์การตลาดแบบหลายระดบั (MLM)เพื่อ
ช่วยสร้างลูกคา้เป้าหมายและปรับใชก้ลยทุธ์ของตน ในบทความน้ี คุณ
จะไดเ้รียนรู้เก่ียวกบัประเภทของการตลาดเครือข่าย ประวติัศาสตร์ 
และส่ิงท่ีตอ้งพิจารณาก่อนเร่ิมท าการตลาดเครือข่าย 

สรุปโดยยอ่: ทุกส่ิงท่ีคุณจ าเป็นตอ้งรู้เก่ียวกบัการตลาด
เครือข่าย  

คืออะไร : การตลาดแบบเครือข่าย (เรียกอีกอยา่งวา่ MLM 
หรือการขายแบบเครือข่าย) เป็นรูปแบบธุรกิจท่ีใชเ้ครือข่ายส่วนบุคคล
ในการขายผลิตภณัฑแ์ละรับสมคัรผูอ่ื้นวิธีการท างาน : คุณจะไดรั้บ
รายไดจ้ากการขายโดยตรง และในบางกรณี จะไดรั้บคอมมิชชัน่จาก
การขายของผูส้มคัร (ดาวน์ไลน์)ประเภทของการตลาดแบบเครือข่าย : 
รวมถึงการตลาดแบบหลายระดบั การขายตรง และรูปแบบการตลาด
แบบพนัธมิตร 

วิธีเร่ิมตน้การตลาดแบบเครือข่าย : คน้ควา้คุณภาพผลิตภณัฑ ์
แผนการจ่ายเงิน การปฏิบติัตามกฎหมาย และการใหค้ าปรึกษา 

นกัการตลาดเครือข่ายใชเ้คร่ืองมืออะไรบา้ง:ซอฟตแ์วร์การ
จดัการลูกคา้เป้าหมาย เคร่ืองมือจดัก าหนดการโซเชียลมีเดีย แผง
ควบคุมพนัธมิตร และเคร่ืองมือติดตามช่ือเสียง รวมไปถึงทกัษะ
ความสัมพนัธ์แบบเดิมๆการตลาดเครือข่ายเกิดขึ้นไดอ้ยา่งไร:ธุรกิจท่ี
บา้น โซเชียลมีเดีย แพลตฟอร์มอีคอมเมิร์ซ และกลุ่มเครือข่ายมือ

https://www.g2.com/categories/multi-level-marketing-mlm
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อาชีพ โดยผสมผสานการสร้างความสัมพนัธ์แบบออฟไลน์เขา้กบั
เคร่ืองมือออนไลน์ 

ประเภทกำรตลำดเครือข่ำยมีกี่ประเภท? 
การตลาดแบบเครือข่ายแมจ้ะคลา้ยกนั แต่ก็ไม่ควรสับสนกบั

การตลาดแบบอินฟลูเอนเซอร์ การตลาดแบบเครือข่ายสามารถแบ่ง
ออกไดเ้ป็นสามประเภทหลกัหมวดหมู่เหล่าน้ีมีความคลา้ยคลึงกนั
ตรงท่ีเรียกร้องใหบุ้คคลต่างๆ ใชเ้ครือข่ายส่วนตวัเพื่อด าเนินธุรกิจ 
บุคคลต่างๆ สามารถสร้างยอดขายหรือชกัชวนผูอ่ื้นมาขายสินคา้ผา่น
เครือข่ายเหล่าน้ี 

1.กำรตลำดแบบหลำยระดับ 
การตลาดแบบหลายชั้น (MLM) คือเครือขา่ยการตลาดแบบ

กระจายสินคา้ ซ่ึงประกอบดว้ยการขายตรงและดาวน์ไลน์ของผูจ้ดั
จ าหน่าย ธุรกิจท่ีบา้นเหล่าน้ีมกัไดรั้บกระแสวิพากษวิ์จารณ์ในแง่ลบ
เน่ืองจากมีความคลา้ยคลึงกบัธุรกิจแบบพีระมิด 
ในความเป็นจริงแลว้ พวกเขามีความแตกต่างส าคญัอยูห่น่ึงอย่าง 
ในขณะท่ีธุรกิจแบบพีระมิดตอ้งการใหผู้ค้นลงทุนในค ามัน่สัญญาอนั
เทจ็เก่ียวกบัความมัง่คัง่ องคก์ร MLM กลบัขายสินคา้หรือบริการจริงท่ี
ผูจ้ดัจ าหน่ายเช่ือมัน่ ท่ีมา: LastWeekTonight  

บริษทั MLM หลายแห่งมีโครงสร้างพื้นฐานท่ีแขง็แกร่งและ
การฝึกอบรมท่ียอดเยีย่ม พร้อมรางวลัพิเศษส าหรับผูท่ี้ท าผลงานไดดี้ 
ตวัอยา่งท่ีโดดเด่น ไดแ้ก่ Amway, doTERRA และ PM-International  

 

https://learn.g2.com/influencer-marketing?hsLang=en
https://www.youtube.com/@LastWeekTonight


14 

2.กำรตลำดแบบตรง 
การตลาดแบบตรงแตกต่างจาก MLM อยา่งไร? ระบบ

การตลาดแบบชั้นเดียวน้ีก าหนดใหบุ้คคลตอ้งสมคัรเขา้ร่วมโปรแกรม
เพื่อขายสินคา้หรือบริการ บุคคลท่ีสมคัรเขา้ร่วมโปรแกรมเหล่าน้ีไม่
จ าเป็นตอ้งสรรหาตวัแทนจ าหน่ายรายอ่ืน และจะไดรั้บค่าตอบแทน
เฉพาะยอดขายตรงท่ีพวกเขาท าไดเ้ท่านั้น 

การตลาดแบบตรงเป็นรูปแบบการขายท่ีเห็นผลทนัทีท่ีสุด 
คน้พบสินคา้ท่ีคุณชอบแลว้ชวนเพ่ือนและครอบครัวมาซ้ือ บริษทัชั้น
น าบางแห่งท่ีท าธุรกิจเครือข่ายประเภทน้ี ไดแ้ก่ Mary Kay Cosmetics, 
Avon Cosmetics และ Pampered Chef Kitchen Supplies 

3.กำรตลำดแบบพนัธมิตร 
ท าไมการตลาดแบบพนัธมิตรจึงเฟ่ืองฟูทางออนไลน์? 

การตลาดแบบเครือข่ายรูปแบบใหม่ก าลงัไดรั้บความนิยมมากขึ้น
เร่ือยๆ แพลตฟอร์มการตลาดแบบพนัธมิตร ออนไลน์ ก็เป็นอีกหน่ึง
ช่องทางท่ีไดรั้บความนิยม เจา้ของเวบ็ไซตแ์ละบลอ็กเกอร์จะเช่ือมโยง
ลิงกไ์ปยงัสินคา้เฉพาะเจาะจงบนแพลตฟอร์มของตน เม่ือผูค้นคลิก
ลิงกเ์หล่านั้นและซ้ือสินคา้ เจา้ของเวบ็ไซตจ์ะไดรั้บค่าตอบแทนเป็นค่า
แนะน า ซ่ึงช่วยใหลู้กคา้สามารถเขา้ถึงเวบ็ไซตท่ี์เช่ือถือได ้ซ่ึงพวกเขา
สามารถซ้ือสินคา้ท่ีโฆษณาไวไ้ดท้นัที ส่ิงส าคญัส าหรับผูใ้ชลิ้งก์
พนัธมิตรคือตอ้งมีความโปร่งใสในเร่ืองน้ี ขอ้ความปฏิเสธความ
รับผิดชอบง่ายๆ ท่ีดา้นล่างของโพสตบ์ลอ็กก็ตรงกบัจุดประสงคน้ี์ 
และช่วยใหผู้ช้มของคุณทราบว่าคุณก าลงัสร้างรายไดจ้ากลิงกเ์หล่าน้ี

https://www.g2.com/categories/affiliate-marketing
https://johanneslarsson.com/blog/best-affiliate-networks-programs-list/
https://johanneslarsson.com/blog/best-affiliate-networks-programs-list/
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โปรแกรมพนัธมิตรของ Amazon เป็นหน่ึงในโปรแกรมท่ีไดรั้บความ
นิยมมากท่ีสุด แต่ Partnerize และ Affiliate Network ของ Google ก็
เป็นตวัเลือกหน่ึงเช่นกนั มีโปรแกรมพนัธมิตรนบัพนัโปรแกรมท่ีทั้ง
แบรนดแ์ละบุคคลทัว่ไปสามารถใชป้ระโยชน์ได ้การวิจยัโอกาสท่ีท า
ก าไรไดม้ากท่ีสุดก่อนเขา้ร่วมโปรแกรมใดๆ เป็นส่ิงส าคญัอยา่งยิง่ 
MLM กบัโครงการพีระมิด: ความแตกต่างท่ีส าคญั 
MLM กบัธุรกิจแบบพีระมิดเหมือนกนัไหม? น่ีคือรายละเอียดแบบ
เห็นภาพ 

คุณสมบัติ เอ็มแอลเอ็ม โครงกำรพรีะมิด 

สินคา้/บริการ 
สินคา้ของแทพ้ร้อมมูลค่า
ผูบ้ริโภคท่ีพิสูจน์ได ้

บ่อยคร้ังไม่มีเลย เนน้เฉพาะการ
สรรหาบุคลากรเท่านั้น 

แหล่งท่ีมาของรายได ้
ค่าคอมมิชชัน่จากการขาย
ผลิตภณัฑแ์ละดาวน์ไลน์ 

ค่าธรรมเนียมการสรรหา
บุคลากร 

การจ่ายเงินของผูจ้ดั
จ าหน่าย 

ตามยอดขายผลิตภณัฑจ์ริง 
ขึ้นอยูก่บัการรับสมคัรสมาชิก
ใหม่ 

สถานการก ากบัดูแล 
กฎหมายและขอ้ก าหนด การ
เปิดเผยขอ้มูลและการเนน้
ผลิตภณัฑเ์ป็นส่ิงจ าเป็น 

ผิดกฎหมายในหลายเขตอ านาจ
ศาล FTC ไม่เห็นดว้ยกบัการรับ
สมคัร 
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ระดบัความเส่ียง 
ปานกลาง ความเส่ียงดา้น
สินคา้คงคลงั การพึ่งพาลูกคา้ 

สูง มกัไม่สามารถยัง่ยนืได ้มีผล
ทางกฎหมายบ่อยคร้ัง 

แผนภูมิจะอธิบายความแตกต่างพื้นฐานระหวา่ง MLM ท่ีถูกกฎหมาย
และโครงการพีระมิดท่ีผิดกฎหมาย พร้อมสนบัสนุนการตดัสินใจอยา่ง
รอบรู้ในทนัที 

กำรตลำดเครือข่ำยพฒันำมำอย่ำงไรในช่วงเวลำ
ต่ำงๆ? 

รากฐานของการตลาดแบบเครือข่ายยอ้นกลบัไปถึงผูบุ้กเบิก
การขายตรงในช่วงตน้ศตวรรษท่ี 20 เช่น บริษทั California Perfume 
Company (ปัจจุบนัคือ Avon) และ Nutrilite ซ่ึงผสมผสานการขาย
แบบตวัต่อตวัเขา้กบัการสรรหาบุคลากรโดยคิดค่าคอมมิชชัน่ ในปี 
พ.ศ. 2502 อดีตผูจ้ดัจ าหน่าย Nutrilite ไดเ้ปิดตวั Amway ซ่ึงท าให ้
โครงสร้าง การตลาดแบบหลายชั้น (MLM) เป็นท่ีนิยม ซ่ึงรายไดจ้าก
การขายผลิตภณัฑแ์ละค่าคอมมิชชัน่ในการสร้างทีม 

ในช่วงทศวรรษ 1980 การตลาดแบบเครือข่ายไดรั้บความ
นิยมเพิ่มขึ้น โดยเฉพาะในกลุ่มผูห้ญิงท่ีมองหาโอกาสในการสร้าง
รายไดท่ี้ยดืหยุน่ในช่วงเวลาท่ีเศรษฐกิจเติบโตและบทบาททางเพศท่ี
เปล่ียนแปลงไปในแรงงาน ธุรกิจเครือข่าย (MLM) น าเสนอรูปแบบ
ธุรกิจท่ีบา้นพร้อมการใหค้ าปรึกษาและการสนบัสนุนจากชุมชนในตวั 
ช่วงทศวรรษ 1990 และ 2000 ถือเป็นจุดเปล่ียนทางดิจิทลั แอปพลิเค
ชนัอีเมล อีคอมเมิร์ซ และขอ้ความธุรกิจช่วยใหผู้จ้ดัจ าหน่ายสามารถ

https://mobile-text-alerts.com/articles/business-text-message-app#whats-the-best-business-text-messaging-app-18-top-apps
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เช่ือมต่อ ขาย และขยายธุรกิจไดโ้ดยไม่ตอ้งออกจากบา้น บริษทัท่ีมี
วิสัยทศัน์กวา้งไกลก็เร่ิมผสานรวมการตลาดแบบเครือข่ายเขา้กบั กล
ยทุธ์ การตลาดแบบ Omnichannel ท่ีกวา้งขึ้น โดยผสมผสานการขาย
ตรงเขา้กบัช่องทางดิจิทลั การคา้ปลีก และการติดต่อส่ือสารกบัผูมี้
อิทธิพล 

ปัจจุบนั การตลาดแบบเครือข่ายยงัคงพฒันาอยา่งต่อเน่ือง
ควบคู่ไปกบัการเติบโตของการขายผา่นโซเชียลมีเดีย การตลาดแบบ
อินฟลูเอนเซอร์ และแพลตฟอร์มพนัธมิตร แมว้า่รูปแบบการตลาด
แบบเครือข่ายจะยงัคงมุ่งเน้นไปท่ีการขายท่ีขบัเคล่ือนดว้ย
ความสัมพนัธ์ แต่นกัการตลาดแบบเครือข่ายยคุใหม่ก็ยงัคงพึ่งพา
เคร่ืองมืออตัโนมติั คอนเทนตบ์นโซเชียลมีเดีย และความไวว้างใจใน
โลกดิจิทลั ความโปร่งใส การปฏิบติัตามกฎระเบียบ และการให้
ค าปรึกษายงัคงเป็นส่ิงส าคญัต่อความส าเร็จในระยะยาวในทุกรูปแบบ  
อยา่งไรก็ตาม มีส่ิงอ่ืนๆ อีกบางอยา่งท่ีคุณควรพิจารณาหากคุณคิดวา่
การตลาดเครือข่ายเหมาะกบัคุณ 
 
 
 
 
 
 
 

https://learn.g2.com/omnichannel-marketing?hsLang=en
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กำรเข้ำสู่ธุรกจิเครือข่ำยต้องค ำนึงถงึอะไรบ้ำง? 
หากคุณพร้อมท่ีจะเร่ิมตน้ธุรกิจท่ีบา้นในฐานะนกัการตลาด

เครือข่าย มีบางส่ิงท่ีคุณควรพิจารณาและคน้ควา้ก่อน องคก์รเหล่าน้ี
ตอ้งการเขา้ถึงเครือข่ายเพื่อนและครอบครัวของคุณคุณใหค้วามส าคญั
กบัผูค้นในชีวิตของคุณ ดงันั้นจงปกป้องพวกเขาและท าการตลาด
เฉพาะส่ิงท่ีคุณคิดวา่มีคุณค่าเป็นการส่วนตวัเท่านั้น ค าถามท่ีควรถาม
ก่อนเขา้ร่วมบริษทัการตลาดเครือข่าย 
บริษทัมีอายเุท่าไร? 

พวกเขาเสนอผลิตภณัฑ์หรือบริการอะไร (และเป็นส่ิงท่ีคุณ
คิดวา่มีคุณค่าหรือไม่) 
การจ่ายเงินมีความยติุธรรมและเอ้ือเฟ้ือแค่ไหน? 
ความซ่ือสัตยข์องบริษทัเป็นอย่างไร? 
บริษทัมีโมเมนตมัและจงัหวะเวลาท่ีดีหรือไม่? 
บริษทัให้การสนบัสนุนหรือการฝึกอบรมอะไรบา้ง? 

เช่นเดียวกบัอาชีพอ่ืนๆ คุณตอ้งมัน่ใจวา่คุณก าลงัสร้างความ
มัน่คงใหก้บัตวัเองและลูกคา้ของคุณ มีกลโกงมากมายท่ีอา้งว่าเป็น
โอกาสทางธุรกิจเครือข่าย ใชร้ายการตรวจสอบง่ายๆ ขา้งตน้เพื่อ
เร่ิมตน้ศึกษาขอ้มูลเก่ียวกบัองคก์รธุรกิจเครือข่าย 

จ าไวว้า่น่ีคือธุรกิจ คุณคือเจา้นายและลูกจา้งของคุณเอง หาก
คุณตอ้งการควบคุมทุกอยา่ง คุณตอ้งยอมรับท่ีจะเผชิญกบัความ
ลม้เหลวและลองใหม่อีกคร้ังจ าไวว้า่อาจไม่ใช่ทุกคนในเครือข่ายของ
คุณท่ีจะใหก้ารสนบัสนุน 
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นอกจากน้ี ควรท าความเขา้ใจใหช้ดัเจนวา่เร่ืองน้ีส่งผลต่อ
ภาษีและการเงินของคุณอยา่งไร หากคุณไม่เช่ียวชาญดา้นบญัชี ลอง
พิจารณาจา้งนกับญัชีดู มีผูเ้ช่ียวชาญมากมายท่ีเช่ียวชาญดา้นการจดัการ
ธุรกิจท่ีบา้น 

วิธีกำรประเมินโอกำสทำงกำรตลำดเครือข่ำย 
รายการตรวจสอบส าหรับผูเ้ร่ิมตน้: ส่ิงท่ีตอ้งมองหาก่อน

ตดัสินใจ: 
บริษทัท่ีก่อตั้ง:มีอายอุยา่งนอ้ย 5 ปี และมีสถานะทางการเงิน

ท่ีโปร่งใส 
สินคา้มีคุณค่า:คุณจะใชเ้องไหม ครอบครัวคุณใชไ้หม? 
รูปแบบการจ่ายเงินท่ีชดัเจน:โครงสร้างคอมมิชชนัควรไดรั้บ

การเผยแพร่ ยติุธรรม และรายไดมี้ความสมจริง 
การฝึกอบรมอยา่งต่อเน่ือง:มองหาทรัพยากรสนบัสนุน การ

ใหค้ าปรึกษาเป็นทีม และระบบการตอ้นรับ 
วฒันธรรมท่ีใหค้วามส าคญักบัจริยธรรมเป็นอนัดบัแรก:การ

ขายเหนือการสรรหาบุคลากร ความโปร่งใสเหนือการโฆษณาเกินจริง 
แผนการออก:ท าความเขา้ใจเก่ียวกบัการซ้ือคืนสินคา้คงคลงั 

การคืนเงิน และนโยบายการยกเลิก 
การตรวจสอบช่ือเสียง:คน้หาบริษทัใน BBB, FTC.gov 

และฟอรัมอุตสาหกรรม 
การใหค้ าปรึกษาเป็นกุญแจส าคญัสู่ความส าเร็จในการท า

ตลาดเครือข่าย 
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หากคุณเขา้ร่วมองคก์รการตลาดแบบเครือข่าย มีโอกาสสูงท่ี
คุณจะไดรั้บการคดัเลือกจากคนรู้จกั บุคคลน้ีน่าจะอยูใ่นวงการน้ีมา
นานกวา่คุณ และควรท าหนา้ท่ีเป็นท่ีปรึกษาของคุณจนกวา่คุณจะ
ประสบความส าเร็จ 

เป็นประโยชน์สูงสุดของท่ีปรึกษา ของคุณ ท่ีจะช่วยใหคุ้ณ
ประสบความส าเร็จ ดงันั้นจงเต็มใจฟังพวกเขาและเรียนรู้ระบบ 

ท่ีส าคญัไม่แพก้นั การเป็นท่ีปรึกษาท่ีดีเม่ือถึงเวลาก็เป็นส่ิง
ส าคญัยิง่ เม่ือคุณรับคนเขา้มาท างานในองคก์ร จงสนบัสนุนและสอน
พวกเขาใหเ้ป็นนกัการตลาดเครือข่ายท่ีประสบความส าเร็จ 
การสร้างความสัมพนัธ์ในระยะยาวคือหนทางท่ีจะท าใหคุ้ณประสบ
ความส าเร็จในการท าธุรกิจเครือข่าย 

เหตุใดนกัการตลาดเครือข่ายท่ีเก่งทุกคนจึงตอ้งการผู ้
แนะน า?   

ไม่วา่คุณจะเพิ่งเร่ิมตน้หรือก าลงัจะกลายเป็นท่ีปรึกษาเอง น่ี
คือเหตุผลท่ีการเป็นท่ีปรึกษาจึงมีความส าคญั:โฟกสัและความชดัเจน:
เรียนรู้วิธีการก าหนดเป้าหมาย ก าหนดโปรไฟลลู์กคา้ และหลีกเล่ียง
ขอ้ผิดพลาดทัว่ไป 

กลยทุธ์ท่ีผา่นการทดสอบแลว้: ท่ีปรึกษาท่ีดีจะสอนส่ิงท่ี
ไดผ้ลจริง เช่น สคริปต ์ช่องทางการขาย การติดตามผล การสนบัสนุน
ทางอารมณ์: การเป็นผูป้ระกอบการอาจท าใหรู้้สึกโดดเด่ียว การมีท่ี
ปรึกษาจะช่วยใหคุ้ณมีแรงบนัดาลใจการสร้างแบบจ าลองความเป็น

https://learn.g2.com/how-to-find-a-mentor?hsLang=en
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ผูน้ า: สังเกตวา่พนกังานท่ีอยูเ่หนือคุณเป็นผูน้ าอยา่งไร จากนั้น
เลียนแบบพฤติกรรมนั้นกบัพนกังานใหม่ของคุณ 
การถ่ายทอดความรู้: จากกฎการปฏิบติัตามขอ้ก าหนดไปจนถึงกลยทุธ์
การสร้างทีม ท่ีปรึกษาจะช่วยใหคุ้ณขยายขนาดไดอ้ยา่งมีจริยธรรม 
Affiliate vs. Direct vs. MLM: การเปรียบเทียบรูปแบบธุรกิจ 
ความแตกต่างระหวา่งกลยทุธ์ยอดนิยมทั้งสามน้ีคืออะไร? 

เกณฑ์ 
กำรตลำดแบบ
พนัธมิตร 

กำรตลำดแบบตรง เอ็มแอลเอ็ม 

โครงสร้างรายได ้
ค่าคอมมิชชัน่การ
อา้งอิง 

ค่าคอมมิชชัน่การขาย
ตรง 

ค่าคอมมิชชัน่การขาย
ตรงและดาวน์ไลน์ 

ตอ้งการรับสมคัร
พนกังานไหม? 

เลขท่ี เลขท่ี ใช่ 

ความตอ้งการสินคา้
คงคลงั 

ไม่มี (ลิงคดิ์จิทลั) 
ใช่ครับ ปกติสต๊อก
สินคา้อยูท่ี่บา้นครับ 

ใช่ อาจตอ้งใชชุ้ด
เร่ิมตน้ 

จดัใหมี้การ
ฝึกอบรม 

จ ากดั 
การฝึกอบรมผลิตภณัฑ์
และการขายขั้นพื้นฐาน 

การใหค้ าปรึกษาและ
การฝึกอบรมทางธุรกิจ
อยา่งครอบคลุม 

ขอ้กงัวลทาง
กฎหมาย  

ความเส่ียงดา้น
กฎระเบียบต ่า 

ต ่าถึงปานกลาง; เร่ือง
ของความรับผิดต่อ
ผลิตภณัฑ ์ 

ปานกลาง; ตอ้งปฏิบติั
ตามกฎหมาย MLM 
และ FTC 
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การเปรียบเทียบน้ีช่วยช้ีแจงวา่แต่ละโมเดลเหมาะสมกบัสเปกตรัม
การตลาดเครือข่ายอยา่งไร 
ขอ้ควรพิจารณาทางกฎหมายและสัญญาณเตือน (เลนส์ FTC) 
ก่อนเขา้ร่วม ควรทราบกฎเกณฑ ์การอยูฝ่่ายท่ีถูกตอ้งตามกฎระเบียบ
เป็นส่ิงส าคญั โปรดค านึงถึงส่ิงเหล่าน้ี: 
รายไดจ้ากการขายปลีกเป็นอนัดบัแรก: MLM ท่ีถูกกฎหมายสร้าง
รายไดจ้ากการขายผลิตภณัฑ ์ไม่ใช่จากจ านวนพนกังาน 
การเปิดเผยรายได:้คุณควรเห็นรายไดท่ี้แทจ้ริงโดยเฉล่ีย ไม่ใช่แค่
รายไดท่ี้ผิดปกติเท่านั้น 
นโยบายการคืนสินคา้:แนวทางของ FTC ก าหนดใหมี้นโยบายการซ้ือ
คืนท่ีสมเหตุสมผล 
ไม่มีการจ่ายเงินเพื่อเล่น:หากคุณตอ้งจ่ายค่าธรรมเนียมจ านวนมาก
เพียงเพ่ือเขา้ร่วม นัน่อาจเป็นการหลอกลวง 
การสรรหาบุคลากรมากเกินไป:การฝึกอบรมเก่ียวกบัวิธีการสรรหา
บุคลากรมากกวา่วิธีการขายหรือไม่? นัน่เป็นสัญญาณเตือนภยั 
ประวติัการก ากบัดูแล: Google "[ช่ือบริษทั] การร้องเรียน FTC" หรือ
ตรวจสอบรายการ SEC/BBB 
ปกป้องตวัคุณเองและเครือข่ายของคุณ หมัน่ตรวจสอบอยา่งรอบคอบ
อยูเ่สมอ 
Cr:โดยDerek Doeing / 23 มิถุนายน 2025+//learn.g2.com/network-
marketing 
 

https://learn.g2.com/author/derek-doeing?hsLang=en
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บทที ่3 กุญแจไขควำมลบัสู่มหำเศรษฐี 
(The key to becoming a millionaire) 

เวลาไปสนบัสนุกหรือชกัชวนคนองคใ์หญ่ๆๆ ใหพู้ดท านอง
วา่“รถไฟขบวนต่างๆ นั้น 

มีคนนัง่เตม็ตอ้งเบียดตอ้งหอ้ยโหน”เวลาท ากิจกรรมต่างๆ ก็
ตอ้งแกร่งและตอ้งแยง่ชิงกนัเสมอ 

บัญญัติ 5 ประกำรสู่ควำมส ำเร็จในโลกธุรกจิ 
 ท าไมธุรกิจเครือข่ายหรือMLMจึงเป็นทางเลือกท่ีตอ้งท าเพราะ
โอกาสทองของชีวิตการท างานก็เหมือน  ๆกบันาทีทองของการตดัสินใจ
ซ้ือสินคา้ราคา และโปรโมชัน่พิเศษฉนัใดก็ฉันนั้น ดร.พอล เก็ตต้ี ได้
กล่าวถึงบญัญติั 5 ประการสู่ความส าเร็จในโลกธุรกิจ ไวด้งัน้ีคือ 
 1.ท าธุรกิจของตนเอง 
 2.ขายผลิตภณัฑ/์บริการท่ีตลาดตอ้งการ 
 3.เสนอบริการดีกวา่คู่แข่ง 
 4.ใหร้างวลัผูท่ี้มีผลงาน 
 5.สร้างความส าเร็จโดยอาศยัผูอ่ื้นช่วยท าใหเ้ราไดป้ระสบ
ความส าเร็จ 
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ไขควำมลบัสู่มหำเศรษฐีในอำณำจักรเครือข่ำย 
 ส่ิงท่ีควรพิจารณาในการไขความลบัสู่มหาเศรษฐี(Let out a 
secret to the multimillionaire)ซ่ึงผูพู้ด ผูน้ าหรือวิทยากรควรท่ีจะ
กล่าวถึงท่ีท าให้ธุรกิจน้ีเป็นทางเลือกท่ีตอ้งท า ไม่ใช่แค่ตอ้งลองเท่านั้น
เพราะเสน่ห์ของงานน้ีท่ีควรจะเลือกก็คือ 
 1.มีจงัหวะเวลาท่ีเหมาะสม(Time is good ) 
 2.มีสินคา้ บริษทั  แผนการตลาดท่ีดี(goods , company , 
market conspiracy) 
 3.มีทีมงานท่ีดี(The team is good) 
 4.ระบบรองรับท่ีดี(Systematically support that good) 
 5.มีการส่งเสริมการตลาดอยา่งต่อเน่ืองท่ีดี(Encourage the 
marketing continuously) 
 6.สังคมยอมรับไดท้ัว่โลก(Announce get the worldwide) 
 7.ส าเสนอไดท้ั้งออฟไลน์และออนไลน์ (Can announce both 
of arrive at and be on line) 
 8.ใหผ้ลตอบแทนตลอดเวลา (Pay the reward all the time) 
 9.สามารถสนบัสนุนไดท้ัว่โลกไดทุ้กๆค่าย (Support get the 
worldwide) 
 10.มุ่งมัน่กระท าอยา่งต่อเน่ือง(Be engrossed in do 
continuously ) 
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ลกัษณะธุรกจิเครือข่ำยขำยตรง 
 ตามบญัญติัท่ีกล่าวขา้งตน   ไขความลบัสู่มหาเศรษฐีใน
อาณาจกัรเครือข่าย คราวน้ีเราหนัมาดูลกัษณะของธุรกิจเครือข่ายขาย
ตรงท่ีสอดคลอ้งกบัวิถีชีวิตของคนส่วนใหญ่ก็คือ 
 1.  เราเป็นเจา้ของกิจการ เป็นเจา้นายตวัเอง 
 2.  มีรายไดท้นัที ไม่มีขีดจ ากดั ต่อเน่ือง 
 3.  รายไดสู้งไม่ขดัแยง้กบังานประจ า 
 4.  มีอิสรภาพ ช่วยเหลือคนได ้
 5.  อยูใ่นสังคมท่ีคอยช่วยเหลือกนั 
 6.  ใชเ้งินทุนนอ้ย ไม่ตอ้งอาศยัท าเล 
 7.  ไม่จ าเป็นตอ้งมีประสบการณ์ หรือพูดเก่ง 
 8.  มีเวลา มีโอกาสเดินทางท่องเท่ียว 
 9.  ไดพ้ฒันาตนเองตลาดเวลา 
 10. ท า 1-5 ปี มีรายไดต้ลอดชีวติเป็นมรดก 
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ควำมคิดที่แตกต่ำงระหว่ำงคนจนกบัคนรวย 
นิตยสาร Lisa ไดก้ล่าวถึงความคิดท่ีแตกต่างระหวา่งคนจน

กบัคนรวยไว ้17 ขอ้คิดจากหนงัสือ ไขความลบัสมองเงินลา้น เพื่อให้
ท่านผูอ้่านเลือกท่ีจะกระท าหรือแสดงออกทางพฤติกรรมในการด าเนิน
ชีวิต เพื่อแสวงหาความส าเร็จในดา้นต่าง ซ่ึงมีความเช่ือกบัความคิดท่ี
แตกต่างกนัดงัน้ี 
           1. คนรวยเช่ือวา่ "ฉนัควบคุมชะตาชีวิตของตวัเอง" คนจนเช่ือ
วา่ "ฉนัถูกลิขิตใหเ้ป็นอยา่งน้ี" 
           2. คนรวยเล่นเกมการเงินเพื่อท่ีจะเอาชนะ คนจนเล่นเกม
การเงินเพื่อไม่ใหแ้พ ้
           3. คนรวยทุ่มเทเพื่อความรวย คนจนแค่อยากรวย 
           4. คนรวยคิดการใหญ่ คนจนคิดการเลก็ 
           5. คนรวยมุ่งความสนใจไปท่ีโอกาส คนจนมุ่งความสนใจไปท่ี
อุปสรรค 
           6. คนรวยช่ืนชมผูร้ ่ ารวยและประสบความส าเร็จคนอ่ืนๆ คนจน
ชิงชงัผูร้ ่ ารวยและประสบ   ความส าเร็จ 
          7. คนรวยคบหาสมาคมกบัคนท่ีมองโลกในแง่ดีและประสบ
ความส าเร็จ คนจนขลุกอยูก่บัคน ท่ีมองโลกในแง่ร้าย    หรือไม่
ประสบความส าเร็จ 
         8. คนรวยเตม็ใจโปรโมทตวัเองและคุณค่าตนเอง คนจนมองการ
ขายและโปรโมชัน่ในแง่ลบ 
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       9. คนรวยมองปัญหาเป็นเร่ืองเล็ก คนจนมองปัญหาเป็นเร่ืองใหญ่ 
      10. คนรวยเป็นผูรั้บท่ียอดเยีย่ม คนจนเป็นผูรั้บท่ียอดแย่ 
      11. คนรวยเลือกท่ีจะไดรั้บเงินตามผลงาน คนจนเลือกท่ีจะไดรั้บ
เงินตามระยะเวลาท่ีท างาน 
      12. คนรวยเลือก "ทั้งสองทาง" คนจนเลือก "ทางใดทางหน่ึง" 
      13. คนรวยสนใจมูลค่าทรัพยสิ์น คนจนสนใจแต่รายไดจ้ากการ
ท างาน 
      14. คนรวยเก่งเร่ืองการบริหารเงิน คนจนเก่งเร่ืองการบริหารเงิน
แบบผิดๆ 
     15. คนรวยใหเ้งินท างานหนกัเพื่อตวัเอง คนจนท างานหนกัเพื่อให้
ไดเ้งิน 
     16. คนรวยมุ่งไปขา้งหนา้แมจ้ะหวาดกลวั คนจนปล่อยให้ความ
กลวัหยดุย ั้งตนเอง 
     17. คนรวยเรียนรู้และเติบโตอยูต่ลอดเวลา คนจนคิดวา่ตวัเองรู้ดีอยู่
แลว้  
          จะเห็นไดว้า่คนรวยนั้นจะพยายามเติบโตตลอดเวลา ขณะท่ีคน
จนนั้นจมปลกัอยู่กบัเงิน หากคิดถึงแต่เร่ืองเงินๆ ทองๆ ก าไรขาดทุน 
ยงัไงก็ไม่มีวนัรวยแต่กลบักนัหากคิดท่ีจะเติบโตและกา้วไปขา้งหนา้ 
เงินทองจะไหลมาเทมาหาเราเอง 
 
 
 


