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แด่  แดน  ธอมัส

ผู้เป็นทั้งที่ปรึกษา  คู่หู  และผู้ริเริ่มมานานกว่าทศวรรษ 

ขอให้เดินทางสู่แดนสุขาวดีราบรื่นนะเพื่อน 

ผมจะคอยมองหาคุณในหมู่เมฆ



“แดน  โรม  เล่าถึงส่วนประกอบสำ�คัญของการเล่าเรื่องเชิงโน้มน้าว  

และนำ�มาประกอบเป็นเส้นทางเดียวที่เรียบง่าย  เมื่อปฏิบัติตามแนวทาง 

ของโรม  คุณจะสร้างสิ่งที่มีความหมายให้ผู้ชมและตัวเองได้รวดเร็ว”

– แดเนียล  เอช.  พิงก์  นักเขียนหนังสือขายดีของ นิวยอร์กไทมส ์

ผู้เขียนหนังสือ  When,  Drive  และ  To  Sell  Is  Human

“สตอรี่บอร์ดเป็นเครื่องมือประสิทธิภาพสูงที่จะช่วยให้ผู้คนนึกถึง 

ปัญหาที่ต้องแก้ไขให้เป็นภาพ  แต่สิ่งสำ�คัญไม่แพ้กันคือ  นี่เป็นเครื่องมือ 

ยอดเยี่ยมในการนำ�เสนอแนวคิดให้คนที่เห็นเป็นครั้งแรก  ศิลปะการคิด 

และการนำ�เสนอของแดนเป็นเครื่องมือสร้างสรรค์อันยอดเยี่ยมและคุ้มค่า 

ที่จะฝึกฝนให้เชี่ยวชาญ”

–  เอ็ด  แคทมัล  ผู้ร่วมก่อตั้งพิกซาร์แอนิเมชันสตูดิโอ 

และประธานของพิกซาร์แอนิเมชันและดิสนีย์แอนิเมชัน

“แม้โลกจะซับซ้อนขึ้น  แดน  โรม  ยังส่งมอบความเรียบง่าย 

เต็มเปี่ยม  โรมจะแนะนำ�สิบขั้นตอนการเล่าเรื่องที่มีประสิทธิภาพยิ่งขึ้น  

ด้วยการแสดงกระบวนการที่ชัดเจนและได้ผล  ครั้งต่อไปที่นำ�เสนองาน 

สำ�คัญ  โปรดใช้หนังสือใช้งานได้จริงเล่มนี้”

– ทอม  เคลลี่  ผู้เขียนร่วม  Creative  Confidence 

และหุ้นส่วนบริษัท  IDEO 

คำ�นิยมสำ�หรับป็อปอัปพิตช์



“อย่าพลาด  :  มนุษย์เป็นสิ่งมีชีวิตที่ขับเคลื่อนด้วยเรื่องราว  หนังสือ 

ของแดนใช้การคิดด้วยภาพอย่างชาญฉลาดเพื่อทำ�ให้การเล่าเรื่องและ 

ความหมายเป็นสิ่งที่ทุกคนมีส่วนร่วม  เพื่อให้เราทุกคนได้ทำ�ตามที่ใจ 

ปรารถนา” 

– ซุนนี  บราวน์  ประกอบการทางสังคม  นักเขียนชื่อดัง 

และนักวาดภาพดูเดิลที่  MURAL

“การวิจัยทางจิตวิทยาแสดงให้เห็นว่าการสเก็ตช์ภาพเป็นวิธีหนึ่ง 

ที่ดีที่สุดในการอธิบายความคิดของเราเองและสื่อสารกับผู้อื่น  ในหนังสือ 

เล่มนี้  แดน  โรม  อธิบายว่า  เราจะใช้เครื่องมืออันทรงพลังนี้เพื่อสร้างงาน 

นำ�เสนอที่น่าสนใจได้อย่างไรในเวลาเพียงไม่กี่ชั่วโมง  แม้แต่พวกเรา 

ทั้งหลายที่  ‘วาดไม่เป็น’  ก็ตาม  เป็นหนังสือที่เต็มเปี่ยมไปด้วยจินตนาการ 

และความสนุกสนาน”

– แอนนี่  เมอร์ฟี  พอล  ผู้เขียนหนังสือ  Origins 

และ  The  Extended  Mind 

“แดน  โรม  เป็นผู้เชี่ยวชาญในการใช้รูปภาพธรรมดา ๆ  เพื่อขาย 

แนวคิดที่ยิ่งใหญ่  ผมได้ความรู้เป็นคันรถจากเขา  และตอนนี้คุณก็ทำ�ได้ 

เช่นกัน”

– ออสติน  คลีออน  นักเขียนหนังสือขายดีของ นิวยอร์กไทมส ์

เรื่อง  Steal  Like  an  Artist

“การชักจูงผู้อื่นให้เป็นส่วนหนึ่งในการเดินทางของคุณมีความ 

สำ�คัญต่อการเปิดตัวที่ประสบความสำ�เร็จทุกครั้ง  ในหนังสือภาพสวย 

และรูปเล่มงดงามนี้  แดน  โรม  จะมอบเครื่องมือสร้างการนำ�เสนอที่ 

โน้มน้าวใจภายหลังให้กับเรา  คุณต้องอ่าน”

– ซานยิน  ชาง  โค้ชผู้ทรงอิทธิพลที่สุดจาก  Thinkers50 

และผู้เขียนหนังสือ  The  Launch  Book



ชวีติเราแตล่ะวนัลว้นเกีย่วขอ้งกบัการโนม้นา้วใจไมท่างใดกท็างหนึง่  

อาจเป็นการขอให้เพื่อนร่วมงานช่วยทำ�งานบางอย่าง  เสนอขายสินค้า 

ให้ลูกค้า  หรือแม้แต่ขอหัวหน้าขึ้นเงินเดือน  แต่เราจะพบว่า  การเล่า 

เรื่องราวให้ใครสักคนฟังในยุคปัจจุบันเริ่มจะท้าทายขึ้นเรื่อย  ๆ  เพราะ 

ทุกวันนี้ผู้คนโดนรายล้อมไปด้วยสิ่งล่อลวงที่พร้อมจะสูญเสียสมาธิ  

จากคุณได้ทุกวินาที  ยังไม่รวมถึงการที่คุณมีข้อมูลมากมาย  และบางที 

ก็ซับซ้อนเกินจะถ่ายทอดให้เข้าใจได้ภายในเวลาจำ�กัด  (หรืออย่างน้อย 

ก็ก่อนคนฟังจะหลุดโฟกัส)  คุณจึงต้องทิ้งเครื่องมือนำ�เสนอเดิม ๆ ที่เคยใช ้ 

แล้วหานวัตกรรมใหม่ที่ตอบโจทย์ยุคสมัยมากขึ้น 

นาทีนี้ไม่มีเครื่องมือไหนจะเหมาะไปกว่า  “Pop-up  Pitch”  ที่ 

นักเล่าเรื่องด้วยภาพชื่อดังอย่างแดน  โรม  สร้างสรรค์ตามพฤติกรรม 

ผู้คนปัจจุบัน  โดยเป็นการผสมผสานวิทยาศาสตร์การรับรู้ของสมอง  

เข้ากับศิลปะการเล่าเรื่องโน้มน้าวใจ  โดยใช้โครงสร้างคลาสสิกของการ 

เล่าเรื่อง  เช่นเดียวกับภาพยนตร์  นวนิยาย  หรือโฆษณาสนุก  ๆ ที่ดึงดูด 

ผู้คนมาแล้วทั่วโลก  ถ่ายทอดเป็นภาพสเก็ตช์ง่าย ๆ  (ต่อให้วาดรูปไม่เป็น 

ก็ทำ�ได้)

คำ�นำ�สำ�นักพิมพ์



Pop-up   Pitch  ไม่เรียกร้องเวลามากมายหรือบังคับให้คุณทำ� 

เรื่องยากเกินตัวเลย  ขอแค่มีเวลาสักสองชั่วโมง  ขมวดไอเดียในหัว 

ที่กระจัดกระจายให้เป็นกลุ่มก้อนชัดเจน  เห็นทางแก้ปัญหา  แล้วใส่ชีวิต 

ให้ไอเดียคุณด้วยเรื่องเล่าเร้าอารมณ์  ก็จะได้การนำ�เสนอดีที่สุดในชีวิต  

และโน้มน้าวให้คนฟังทำ�ตามต้องการ 

ไม่ว่าคุณจะเป็นนักขายที่ต้องเสนอสินค้าใหม่  เจ้าของสตาร์ตอัป 

ที่เสนอโปรเจ็กต์ระดมทุน  ผู้บรรยายที่ต้องเล่าข้อมูลยาก ๆ  พนักงาน 

ที่อยากเลื่อนตำ�แหน่งหรือขอขึ้นเงินเดือน  Pop-up  Pitch  จะตอบโจทย์ 

การเล่าเรื่องทุกรูปแบบ

	 “ลองมองว่าหนังสือเล่มนี้เป็นตำ�รับตำ�ราการโน้มน้าวใจ   

คุณเป็นเชฟที่อยากแบ่งปันแนวคิดใหม่   ๆ  แสนอร่อย   

ผู้ชมคือแขกของคุณ  พวกเขาโหยหาวิธีทำ�งาน  ดำ�เนิน 

ชีวิต  และประสบความสำ�เร็จอย่างสุโขสโมสรยิ่งขึ้น   

งานของคุณคือการถ่ายทอดการนำ�เสนอที่กระชับ   

สรา้งแรงบนัดาลใจ  และนา่จดจำ�ใหพ้วกเขา  โดยแสดง 

ให้เห็นว่าความคิดของคุณจะช่วยเหลือพวกเขาได้ 

อย่างไร  จากนั้นค่อยกระตุ้นให้พวกเขาลงมือทำ�”

– แดน  โรม



โลกนี้มีคนสองประเภท  ประเภทแรกชอบทำ�ให้ทุกอย่างดูซับซ้อน 

กว่าที่เป็นจริง  พวกเขาจะคิดสิ่งที่มีประโยชน์มาก  และตัดสินใจเก็บเป็น 

ความลับ  หมายความว่าใครเจอใครได้ใช่ไหมล่ะ

อีกประเภทคือคนที่ทำ�ให้ทุกอย่างดูง่ายดาย  เมื่อคิดบางอย่างได้ 

ก็จะรีบแบ่งปัน  นั่นไง  การค้นพบสิ่งนี้ทำ�ให้สิ่งต่าง  ๆ   ราบรื่นยิ่งขึ้น 

สำ�หรับฉัน  และน่าจะราบรื่นสำ�หรับคุณด้วย  รับไปสิ  จริง  ๆ  แล้วฉัน 

สร้างสิ่งเหล่านี้ให้คุณเลยละ

แดน  โรม  เป็นคนประเภทที่สอง  หนังสือของเขาไม่ใช่  “ผมทำ� 

สิ่งที่ ไม่ เหมือนใครและไม่มีใครทำ�ได้มาก่อน  และอยากทำ�ให้คุณ 

ประทับใจด้วยความสามารถที่เหนือกว่าและข้อมูลเชิงลึกเฉพาะตัว”  

แต่เป็น  “ผมค้นพบสิ่งมีประโยชน์นี้ที่มีในตัวเราทุกคน  และรับประกันว่า 

ก็มีในตัวคุณเช่นกัน”

ขอให้ออกแรงปฏิบัติตามคำ�แนะนำ�ในหนังสือเล่มนี้  โดยมีเหตุผล 

สามประการ

เพราะว่า  เทคนิคเหล่านี้ได้ผล

เพราะว่า  มีปัญหาเกิดขึ้นกับเราตลอดมิใช่ เหรอ  แต่ทำ�ไม 

การนำ�เสนอถึงเป็นเรื่องทรมานนัก  ควรจะเป็นสิ่งที่ยกระดับและสร้าง 

แรงบันดาลใจให้เรา  มากกว่าสิ่งที่เราถูกบังคับให้กลํ้ากลืนฝืนทนสิ

คำ�นำ�



แต่ส่วนใหญ่ขอให้ปฏิบัติตามคำ�แนะนำ�ในหนังสือเล่มนี้  เพราะ 

คุณจะได้เจอสิ่งที่อยู่ในตัวที่หลงลืม  เช่นเดียวกับสมบัติในห้องใต้หลังคา 

ที่เคยทำ�ให้คุณมีความสุข  ที่ตรงนี้คุณจะได้พบเรื่องราวของตัวคุณเอง  

ความชัดเจนในภาพลักษณ์ของคุณ  และแดนจะทำ�ให้คุณรู้สึกว่ามีมันมา 

โดยตลอด

ฉันคิดว่าไม่มีของขวัญใดน่ายินดีไปกว่าความสามารถในการ 
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ผ มเชื่อเสมอว่า   การเล่าเรื่องด้วยภาพเป็นสิ่งมหัศจรรย์ในโลก 

ที่ ไม่แน่นอนและซับซ้อนแห่งนี้   การแบ่งปันความคิดของคุณ 

ด้วยการสเก็ตช์ภาพไม่กี่ภาพและเรื่องราวง่าย  ๆ  จะสร้างความกระจ่าง  

ให้ความมั่นใจ  และแสดงความเป็นมนุษย์  นี่เป็นแนวทางดีที่สุดเท่าที่ 

เคยคิดค้นมา  เพื่อถ่ายทอดความคิดคุณให้ผู้อื่นในแง่บวกและโน้มน้าว 

อีกฝ่าย  ผมทุ่มเทเวลาทำ�งานตามคำ�มั่นสัญญาว่าจะช่วยให้ทุกคน 

แบ่งปันไอเดียให้ผู้อื่นด้วยวิธีที่รวดเร็ว  ชัดเจน  และเป็นไปในแง่บวก  

หนังสือเล่มนี้คือผลลัพธ์  ผมเรียกว่า  ป็อปอัปพิตช์

ความตั้งใจของผมในหนังสือเล่มนี้ไม่ซับซ้อนเลย  ผมต้องการ 

มอบเทมเพลตหนึ่งเดียวให้คุณสร้างการนำ�เสนอที่ดีที่สุดในชีวิต  หากคุณ 

เป็นผู้นำ�ธุรกิจ  นี่เป็นเรื่องราวที่คุณนำ�ไปเล่าเพื่อกระตุ้นทีมได้  หากคุณ 

บทนำ�

ภาพสเก็ตช์ที่ให้ความกระจ่างและเรื่องราวโน้มน้าวใจ
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ทำ�ธรุกจิสตารต์อปั  นีเ่ปน็วธิแีบง่ปนัวสิยัทศันข์องคณุกบันกัลงทนุทีม่เีสนห่ ์

ที่สุดเท่าที่เคยพบ  หากคุณเป็นนักขาย  นี่เป็นเรื่องราวน่าดึงดูดใจมาก 

จนลูกค้าที่กำ�ลังเสนอขายไม่ยอมวางหูโทรศัพท์เพราะต้องการรู้ข้อมูล 

เพิ่มเติม  ไม่ว่าจะเป็นใคร  เมื่อต้องการโน้มน้าวผู้อื่นอย่างรวดเร็วด้วย 

เรื่องราวที่ดีและเป็นแง่บวก  ป็อปอัปพิตช์คือต้นแบบของคุณ

ไม่ว่าคุณจะชื่นชอบการนำ�เสนอหรือหวาดกลัวความคิดนี้  หนังสือ 

เล่มนี้จะมอบวิธีที่ทดสอบแล้วว่าได้ผลเพื่อลงมือทำ�ให้ถูกต้อง  ทั้งยังเป็น 

วิธีที่สนุก  ทั้งสำ�หรับคุณและคนฟัง

ลองมองว่าหนังสือเล่มนี้เป็นตำ�รับตำ�ราการโน้มน้าวใจ  คุณเป็น 

เชฟทีอ่ยากแบง่ปนัแนวคดิใหม่ ๆ แสนอรอ่ย  ผูช้มคอืแขกของคณุ  พวกเขา 

โหยหาวิธีทำ�งาน  ดำ�เนินชีวิต  และประสบความสำ�เร็จอย่างสุโขสโมสร 

ย่ิงข้ึน  งานของคุณคือการถ่ายทอดการนำ�เสนอท่ีกระชับ  สร้างแรงบันดาลใจ  

และน่าจดจำ�ให้พวกเขา  โดยแสดงให้เห็นว่าความคิดของคุณจะช่วยเหลือ 

พวกเขาได้อย่างไร  จากนั้นค่อยกระตุ้นให้พวกเขาลงมือทำ�

เมื่อคุณสร้างป็อปอัปพิตช์  ผมจะบอกความลับสำ�คัญกับคุณสอง 

ประการ  ประการแรกคือการใช้ภาพ  (การสเก็ตช์ภาพคือสิ่งมหัศจรรย์)  

ประการที่สองคือการใช้คำ�พูด  (การเล่าเรื่องไม่ใช่เรื่องยาก)

ความลับของการใช้ภาพคือ  การสเก็ตช์ภาพง่าย  ๆ  จะเปิดใจคุณ  

และแปลงความคิดเป็นความจำ�ได้ดีกว่าการเขียน  จากผลการศึกษา 

เมื่อเร็ว  ๆ  นี้ใน  วารสารเพื่อการทดลองทางจิตวิทยา   (Journal  of  Ex- 

perimental  Psychology)  นักวิจัยพบว่า  วิธีเดียวที่ได้ผลที่สุดในการ 

จดจำ�คำ�ศัพท์คือการวาด  การสเก็ตช์ภาพเอาชนะการเขียน  การพิมพ์  

และการอ่านออกเสียง   ตามบทสรุปของการศึกษาในนิตยสาร   ไทม์  

“ไมว่า่นกัวจิยัจะทดสอบในรปูแบบตา่ง ๆ กีร่ปูแบบ  ผลลพัธก์ส็อดคลอ้งกนั  

นั่นคือการวาดภาพวัตถุเอาชนะวิธีอื่น  ๆ ทั้งหมด”  แม้คุณจะคิดว่าตนเอง 

เป็นศิลปินที่ไม่เอาไหน  การวาดภาพจะปลดปล่อยความคิดที่ยอดเยี่ยม 
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มากมายอย่างไม่คาดฝันซึ่งล่องลอยในหัว  ผมสร้างเครื่องมือระดมสมอง 

ด้วยภาพแบบพิเศษที่ชื่อว่าตัวถอดรหัสภาพ   (Visual  Decoder)  เพื่อ 

ช่วยให้คุณวาดภาพที่ซ่อนอยู่เหล่านี้  ในช่วงครึ่งแรกของหนังสือเล่มนี้  

คุณจะใช้เครื่องมือชิ้นนี้เพื่อค้นหาและพัฒนาแก่นแท้ในการโน้มน้าวใจ 

ของตัวเอง

ความลับประการที่สองคือการใช้คำ�พูด  การได้ยินเรื่องราวง่าย  ๆ  

ทำ�ให้สมองคุณและสมองผู้ฟังอยู่ในระดับเดียวกันโดยมีความเชื่อมโยง 

ที่พิ เศษและวัดผลได้   เมื่อกลุ่มนักประสาทวิทยาของมหาวิทยาลัย 

พรินซ์ตันวัดสมองของนักเล่าเรื่องและผู้ฟัง  พวกเขาพบว่า  จะคาดการณ์  

“กิจกรรมทางสมองที่สัมพันธ์กัน” ล่วงหน้าได้เมื่อมีการเล่าเรื่อง  โดยความ 

เชื่อมโยงนี้จะใช้เวลายาวนานตราบเท่าที่เรื่องราวยังดำ�เนินต่อไป  และ 

ยุติเมื่อเรื่องราวสิ้นสุด  เรารู้ถึงพลังของเรื่องราวเมื่อยังเป็นเด็ก  และ 

ตอนนี้ก็รู้เหตุผลที่เป็นเช่นนั้นแล้ว  เมื่อได้ยินเรื่องราว  สมองคุณจะปล่อย 

สารเคมีคอร์ติซอล  (สร้างความทรงจำ�)  โดพามีน  (ควบคุมการตอบสนอง 

ทางอารมณ์)  และออกซิโทซิน  (กระตุ้นความเห็นอกเห็นใจ) 

หากไม่มั่นใจในทักษะการเล่าเรื่องของตัวเอง   ผมขอบอกว่า  

มีโครงเรื่องที่ทรงพลังและผ่านการทดสอบด้วยเวลาที่คุณเอามากรอก 

ได้อยู่  เปลี่ยนภาพสเก็ตช์ของคุณให้เป็นเรื่องราวน่าสนใจที่ผู้คนอยาก 

ได้ยิน  เพื่อช่วยให้คุณเขียนเรื่องของคุณได้อย่างรวดเร็ว  ผมจึงสร้าง 

เครือ่งมอืชิน้ทีส่อง  ซึง่เปน็เทมเพลตเตมิคำ�ในชอ่งวา่งทีเ่รยีกวา่การนำ�เสนอ 

สิบหน้า   (Ten-Page  Pitch)  (มีเทมเพลตฉบับเต็มอยู่ในภาคผนวก)  

สำ�หรับครึ่งหลังของหนังสือเล่มนี้   คุณจะต้องใช้ เทมเพลตนี้แปลง 

ภาพสเก็ตช์ให้เป็นการนำ�เสนออันยอดเยี่ยมที่สุดในชีวิต 

คณุจะผสมผสานวตัถดุบิทัง้สองอยา่งเขา้ดว้ยกนัอยา่งเปน็ธรรมชาติ  

โดยใช้เทคนิคการเตรียมตัวสองชั่วโมงที่ผมเขียนในหนังสือเล่มนี้  นั่นคือ 

ป็อปอัปพิตช์



คุณผสมผสานภาพที่ดึงมาจาก
ความทรงจำ�ด้านภาพกับรูปแบบ
การเล่าเรื่องแบบดั้งเดิมได้ภาพชัดเจน +   

ครบถ้วนสมบูรณ์

รูปแบบ
การเล่าเรื ›อง

ดั้งเดิม
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เมื่อทำ�เสร็จสิ้น  ป็อปอัปพิตช์จะกลายเป็นการนำ�เสนอสิบหน้า 

ที่เล่าเรื่องราวโน้มน้าวครบถ้วนภายในเวลาราว ๆ   เจ็ดนาที  ป็อปอัปพิตช์ 

ไม่เหมือนการนำ�เสนออื่น  ๆ  ที่มีรายละเอียดมากเกินไป  แต่จะให้ข้อมูล 

เชิงลึกอย่างครบถ้วนเพื่อดึงดูดผู้ชมที่มีเวลาจำ�กัด  ทั้งยังแตกต่างจาก 

การนำ�เสนออื่น  ๆ  ที่ต้องใช้เวลาเตรียมตัวหลายวัน  เพราะคุณสร้าง 

ป็อปอัปพิตช์ได้ภายในสองชั่วโมง  แค่ทำ�ตามขั้นตอนต่าง  ๆ  ในหนังสือ 

เล่มนี้  โดยใช้เพียงปากกา  กระดาษ  และเทมเพลตที่พิมพ์ออกมา 

สองสามแผ่น 

ป็อปอัปพิตช์ที่เขียนเสร็จสมบูรณ์แล้วยังมีความยืดหยุ่น  คุณอาจ 

นำ�ภาพสเก็ตช์ทั้งหมดมาใช้หรือใช้เพียงสองสามภาพก็ได้  อาจแบ่งปัน 

เรื่องราวในรูปแบบอีเมล  ใช้แค่ปากกาและกระดาษเขียนนำ�เสนอต่อหน้า  

หรือใช้เป็นพื้นฐานสำ�หรับการนำ�เสนอบนหน้าจอด้วยพาวเวอร์พอยต์ 

หรือกูเกิลสไลด์  (มีตัวอย่างแนวทางในบทที่  8  และเทมเพลตทั้งหมด 

ที่ต้องการอยู่ในภาคผนวกของหนังสือเล่มนี้)
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ป็อปอัปพิตช์ของคุณจะใช้ได้สมบูรณ์แบบในการนำ�เสนอและการ 

ประชุม  ทั้งแบบตัวต่อตัว  ทางไกล  และบนเวท ี

ไม่ว่าจะนำ�เสนอแบบตัวต่อตัวหรือบนหน้าจอ  ภาพชัดเจนและ 

เรื่องราวน่าสนใจจะดึงความสนใจของทุกคนให้จดจ่อตลอดเวลา  เชื้อเชิญ 

ให้เกิดการพูดคุยอย่างรอบคอบและดำ�เนินการตามคำ�สั่ง 

ป็อปอัปพิตช์มีความหลากหลายอย่างไม่น่าเชื่อ  คุณใช้ได้ทุกเมื่อ 

เพื่อเปลี่ยนแปลงชีวิตและการทำ�งาน  หรือเมื่อใดก็ตามที่ต้องการแนะนำ� 

ให้ผู้อื่นได้รับประโยชน์จากการเปลี่ยนแปลง  ไม่ว่าต้องการเล่าเรื่องอะไร  

ปอ็ปอปัพติชจ์ะเปน็เครือ่งมอืมปีระโยชนส์ำ�หรบัการนำ�เสนอทีด่ทีีส่ดุในชวีติ 

คุณอย่างรวดเร็ว 

สัญญาสามข้อ
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ก่อนเริ่ม  ผมจะให้สัญญาสามข้อกับคุณ  ขอให้จำ�ไว้ตลอดการอ่าน 

เล่มนี้

คำ�สัญญาข้อแรก  หากคุณทำ�ตามขั้นตอนต่าง  ๆ  ในหนังสือเล่มนี้  

การนำ�เสนอครั้งต่อไปของคุณ  ไม่ว่าแบบต่อหน้าหรือทางไกล  จะรวดเร็ว 

ยิง่ขึน้  ดงึดดูความสนใจมากขึน้  โนม้นา้วใจมากขึน้  และสนกุสนานยิง่ขึน้ 

สำ�หรับผู้ชมและสำ�หรับคุณ

คำ�สัญญาข้อที่สอง  หลังจากอ่านหนังสือเล่มนี้แล้ว  คุณจะเตรียม 

ป็อปอัปพิตช์น่าทึ่งได้ในเวลาเพียงสองชั่วโมง

คำ�สัญญาข้อที่สาม  เพื่อช่วยให้คุณไปถึงจุดนั้น  ผมจะทำ�หนังสือ 

เล่มนี้ให้เร็ว  ดึงดูดใจ  และสนุกไม่แพ้กัน  คุณจึงอาจเห็นว่ารูปแบบของ 

หนงัสอืผดิแผกจากปกตเิลก็นอ้ย  เพราะผมเขยีนในรปูแบบการแลกเปลีย่น  

บางครั้งผมจะเล่าเรื่องให้คุณฟัง  บางครั้งผมจะขอให้คุณเล่าเรื่องให้ผมฟัง  

บางครั้งผมจะวาดรูปให้คุณ   และบางครั้งผมจะขอให้คุณวาดรูปให้  

บางครั้งผมจะแบ่งปันชุดเครื่องมือให้คุณ  และบางครั้งผมก็จะขอให้คุณ 

ใช้งานด้วยตนเอง

หมายความว่า  ขณะอ่านหนังสือเล่มนี้  บางครั้งผมอาจหยุดคุณ 

และบอกว่า  “เดี๋ยวก่อน  ลองทำ�แบบฝึกหัดนี้”  หากคุณเป็นคนมีใจรัก 

การโต้ตอบและชอบลองทำ�สิ่งต่าง  ๆ  คุณอาจชอบเรื่องนั้น  แต่ถ้าคุณ 

เป็นคนรักการอ่านไปตามลำ�ดับมากกว่า  คุณอาจไม่ต้องการหยุด  แต่ 

อยากไหลไปตามเรื่องราว  ขอให้รู้ว่า  วิธีไหนก็ใช้ได้ทั้งนั้น

ไม่ว่าจะใช้หนังสือเล่มนี้อย่างไรก็ดีกับคุณทั้งนั้น  หากคุณให้ 

เวลากับหนังสือเล่มนี้สองชั่วโมงได้  ผมสัญญาว่าคุณจะนำ�เสนอได้ดี 

ที่สุดในชีวิต  และรวดเร็วสุดเท่าที่ทำ�ได้

ตอนนี้เลยเป็นไง  พร้อมหรือยังครับ  มาเริ่มกันเลย
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ป็อปอัปพิตช์คืออะไร  และทำ�ไมถึงจำ�เป็นกับคุณ

ถึ  งเวลาต้องบอกว่า   ในโลกการทำ�งานที่ เปลี่ยนแปลงไม่หยุดยั้ง  

แผ่นสไลด์นำ�เสนอแบบคลิกแล้วคุยกันตามปกติจะไม่ตอบสนอง 

ความต้องการอีกต่อไป  การประชุมออนไลน์ต้องการวิธีดึงดูดด้วยภาพ 

และการโต้ตอบมากขึ้น  การทำ�งานจากบ้านหมายความว่าผู้ชมต้องการ 

เหตุผลมากกว่าเดิมเพื่อให้มีสมาธิจดจ่อ  และสิ่งล่อใจชั่วพริบตาใน 

โซเชียลมีเดียหมายความว่าคุณกำ�ลังแข่งขันกับคนทั้งโลกเพื่อเรียกร้อง 

ความสนใจทุกวินาทีที่คุณพูด  หากพูดถึงเรื่องการแบ่งปันแนวคิดที่สำ�คัญ  

เครื่องมือที่นำ�พาเรามาถึงจุดนี้ไม่ใช่เครื่องมือที่จะพาเราไปยังจุดที่เรา 

ต้องการจะไป  นี่คือโลกใหม่ของการนำ�เสนอ  และคุณต้องมีชุดเครื่องมือ 

นำ�เสนอใหม่เอี่ยม

การนำ�เสนอให้ดีขึ้นไม่ใช่การเข้าใจเทคโนโลยีมากขึ้น  แต่เป็น 

การเข้าใจธรรมชาติมนุษย์ให้ดีขึ้น  ในช่วงเวลาท้าทาย  คุณต้องการวิธี 

โน้มน้าวเชิงบวกที่จะบดบังสิ่งรบกวนสมาธิทุกอย่าง  ซึ่งดึงความสนใจ 

ผู้ชมไปจากคุณ   ต้องการวิธี เฉียบแหลมเพื่อสรุปไอเดียสำ�คัญที่สุด 

ให้เป็นการนำ�เสนอสั้นที่สุด   ต้องมีวิธีมองโลกในแง่ดีในการแบ่งปัน 

ไอเดีย  เพื่อให้ผู้อื่นเห็นว่าไอเดียนี้ทำ�ให้งานและชีวิตพวกเขาดีขึ้นอย่างไร  

>>  บทที่  1

ยินดีต้อนรับสู่ป็อปอัปพิตช์




