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หนทางสู่่�อิิสรภาพ
	 4 ปีีที่่�แล้้ว ผมตััดสิินใจเปิิด แฟนเพจ Read-it Thailand หวััง
แค่่เพีียงเป็็นการทดลองทำงานอดิิเรก นอกเหนืือจากการเป็็นพนัักงาน
เงิินเดืือนเท่่านั้้�น
	 ผมใช้้เวลาวัันเสาร์์ - อาทิิตย์์ทำ Content เช่่น การรีีวิิวหนัังสืือ 
รวม 10 หนัังสืือดีี หรืือแม้้กระทั่่�งพาไปร้้านกาแฟที่่�เหมาะกัับการอ่่าน
หนังัสือื!
	 เวลาผ่่านไป ปีีกว่่าๆ Read-it Thailand มีีผู้้�ติิดตามกว่่า 
100,000 คน
	 อาจเป็็นเรื่่�องน่่ายินิดีทีี่่�มีคีนสนใจเพจของเรามากขนาดนั้้�น
แต่่หากมองในมุมุรายได้้ ผมล้้มเหลวอย่่างสิ้้�นเชิงิ
	 “ทำเพจแล้้วไม่่ได้้เงินิ เดี๋๋�ยวสุดุท้้ายก็เ็ลิกิไปเองแหละ”
	 พี่่�ที่่�ออฟฟิิศของผมคนหนึ่่�งเตือืนสติผิม
	 “พี่่�จะมาดููถููกความฝััน ความตั้้�งใจของผมได้้ไง!”
	 ประโยคนี้้�ผมได้้แต่่คิดิในใจ
	 ผ่่านไปไม่่นาน ความต้้องการที่่�แท้้จริงิก็ร็ะเบิดิออกมา
	 ใช่่ครับั
	 “ผมอยากได้้เงินิจากการทำเพจ”
	 เสียีงในหัวัมันัเรียีกร้้องหา “ค่่าชดเชย” ที่่�ใช้้แรงกายและแรงใจ 
มาตลอดหลายปีี
	 นั่่�นคือืจุดุเริ่่�มต้้นของการขายหนังัสือืของผมในเวลาต่่อมาครับ

	 สิ่่�งที่่�ผมทำเป็็นอัันดัับแรก (สไตล์์หนอนหนัังสืือ) คืือ หาหนัังสืือที่่�
เกี่่�ยวกัับการขาย การเขีียนโพสต์์เพื่่�อขาย มาอ่่านรััวๆ
	 ผมเรีียนรู้้�จากอาจารย์์หลายท่่าน จึึงขอขอบคุุณไว้้ ณ ที่่�นี้้�ครัับ

•     ครููชัยั M.I.B. – ช่วยเปิิดโลกการทำการตลาดออนไลน์์ ที่่�สำคััญ	
เรีียนสนุุกมากๆ ครัับ

•     หนังัสือืจากสำนักัพิมิพ์์ Ohmpiang – เนื้้�อหาดีมีากครับั ดีจีน	
ผมต้้องไปหาภาษาอังักฤษมาอ่่านเพิ่่�ม

•     อาจารย์์หย่าง – สอนเขียีนโพสต์เพื่่�อขายและสอนให้้ผมรู้้�ว่่า	
ชื่่�ออาจารย์์อ่่านว่่า “อย่่าง” นะครับั

•     หนังัสือืภาษาอังักฤษอื่่�นๆ – ผมใส่่หนังัสือืน่่าอ่่านไว้้ท้้ายเล่่ม
แล้้วครับั

	 หนัังสืือที่่�คุุณกำลัังอ่่านนี้้�เป็็นผลึึกความคิิดและสมุุดจดการบ้้าน 
ที่่�คััดเฉพาะวิิธีีปฏิิบััติิที่่�ได้้ผลจริิงมารวมไว้้ในที่่�เดีียวกััน
	 ผมพููดได้้เต็็มปากว่่า “เคล็็ดลัับของนัักขายชั้้�นเซีียน” คืือ 	
Key Success สำคััญในธุุรกิิจของผมเลยครัับ
	 มัันเปลี่่�ยนชีีวิิตผมจากมนุุษย์์เงิินเดืือนธรรมดาๆ ให้้กลายเป็็นคน
ที่่�มีีชีีวิิตอิิสระและมั่่�นคงทางการเงิินครัับ
	 	 	
	 	 	 	 ขอให้้ทุุกคนเป็็นนัักขายที่่�ดีีครัับ
	 	 	 	        ธงชััย สุุทธิิพรวรากุุล
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Part 1:
การขาย (Selling)
พููดอย่่างไรให้้ขายดีี: บััญญััติิ 5 ประการของวีีลเลอร์์

คำำ�พููดแห่่งการขายของวีีลเลอร์์

เอลเมอร์์ วีีลเลอร์์ (Elmer Wheeler) เป็็นนักัเขียีนโฆษณาในหนังัสือืพิิมพ์์ 	
วันัหนึ่่�งเขาคุยุกับัเจ้้าของร้้านแห่่งหนึ่่�งถึงึเรื่่�องที่่�ลููกค้้าเห็น็ Ad โฆษณาแม้้
ลููกค้้าแวะมาที่่�ร้้านแล้้วก็จ็ริงิ แต่่กลับัมาเพียีงเพื่่�อชมสินิค้้าเท่่านั้้�น เปรีียบ
เสมือืนลููกค้้าคนนั้้�นเป็็น “นัักดู”ู

วีลีเลอร์์แปลกใจที่่� Ad โฆษณาของเขาไม่่ก่่อให้้เกิดิ “การขาย” ทั้้�งๆ ที่่�
เขาทำหน้้าที่่�ดึึงดููดลููกค้้าให้้มาที่่�ร้้านค้้าแล้้ว

แต่่เหตุุใดร้้านค้้านั้้�นกลัับมีีพลัังการซื้้�อน้้อยมาก

วีลีเลอร์์จึึงทำการทดลองให้้เพื่่�อนนักัข่าว 20 คน ไปซื้้�อเสื้้�อที่่�ร้้านค้้าแห่่งหนึ่�ง 
โดยมอบเงินิให้้คนละ 600 บาท โดยมีีกฎว่่าให้้ซื้้�อเสื้้�อกลับมาให้้ได้้	
อย่่างน้้อย 1 ตัวั

ผลปรากฏว่า มีเีพียีง 5 จาก 20 คนเท่่านั้้�นที่่�ได้้เสื้้�อกลับัมา จากการ
สอบถามผู้้�เข้้าร่่วมการทดลอง พบว่่าพนัักงานในร้้านเสื้้�อไม่่ได้้มี
ความตั้้�งใจที่่�จะขายเลยแม้้แต่่น้้อย

วีีลเลอร์์สรุุปได้้ว่่า…
“การค้้านั้้�น จะดำำ�เนิินไปได้้อย่่างสมบููรณ์์ก็็ด้้วยความสามารถของ

บุุคคลที่่�เป็็น...พนัักงานขาย”

หลังจากนั้้�น วีลีเลอร์์จึึงลาออกจากการทำหนังสือืพิมิพ์์และมาเป็็นผู้้�คิิดค้้น
รวบรวมคำพููดที่่�สร้้างประสิิทธิภิาพในการขาย
ซึ่่�งต่่อมาถููกขนานนามว่่า...

“คำำ�พููดแห่่ง
การขายของ

วีีลเลอร์์”


