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เมื่อ AI 

ปิดกั้นการมองเห็น

การยิง Ads
จึงเป็นวิธีหนึ่ง

ที่ท�ำให้คุณได้เปรียบคู่แข่ง



ค�ำน�ำส�ำนักพิมพ์

สิ่งหนึ่งที่เราต้องยอมรับคือ กระแสของ TikTok ท่ีมาเร็วแซงทุก

แพลตฟอร์มออนไลน์ในเวลานี้ ท�ำให้ทุกคนหันมาให้ความส�ำคัญ

กับ TikTok มากขึ้น 

เมื่อคนเล่นมากขึ้น การมองเห็นย่อมลดลง 
สิ่งที่หลายคนเรียกว่า 
“การปิดกั้นของ AI” 
ส่งผลให้คลิปของเรา
ที่เคยมีคนเห็นนับหมื่น

อาจจะเหลือแค่หลักพันโดยที่เราไม่รู้ตัว 

แน่นอนว่าถ้าคุณเล่น TikTok เพื่อความบันเทิงย่อมไม่น่าจะมี

ปัญหาอะไร แต่ถ้าคุณใช้ TikTok เป็นเคร่ืองมือท�ำเงินหรือเป็น

เครื่องมือประชาสัมพันธ์ ปัญหาจะเกิดทันที เพราะการมองเห็น 

ลดลง ยอดขายของคุณที่พึ่งพาช่องทางนี้ก็ลดลง รายได้จาก

ธุรกรรมที่คุณหาเงินร่วมกับ TikTok ย่อมต้องลดตาม
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“ยงิ ADS แบบมอือาชพี กระชากยอดขายใน TikTok” ทีอ่ยูใ่นมอื 

ของคุณ คือผลงานของ หมอกิม หรือ น.สพ.ธีรพงษ์ เศรษฐิวัฒน์ 

ผู ้ช�่ำชองในการยิง Ads ใน TikTok ที่ต้องการจะมาบอกเล่า

ประสบการณ์ เทคนิคการยงิ Ads อย่างแม่นย�ำ ลงทุนน้อยก�ำไรสงู

ให้กบัคุณผูอ่้าน เพือ่ให้ทกุคนสามารถยิง Ads กระชากยอดขายให้

ได้ตามเป้าหมาย  

สดุท้ายขอให้คณุผูอ่้านน�ำเทคนคิเหล่านีไ้ปปรบัใช้ เพ่ือให้ยอดขาย

ทะลุเป้าตามที่ต้องการครับ 

เปี่ยมศักดิ์  คุณากรประทีป

บรรณาธิการบริหาร



ต้ังแต่ช่วงปี 2010-2012 ทีผ่่านมาการยงิโฆษณาเป็นวธิกีารดึงพืน้ที่

การแสดงผลให้มาเป็นของคุณเองในกลุ่มเป้าหมายถูกต้องที่มา 

แรงมากๆ ในประเทศไทย เริม่จากแพลตฟอร์มของ Facebook และ 

Google จนมาถึง TikTok

การยิงโฆษณา
เป็นกระบวนการทดลอง
และแก้ปัญหาที่ไม่มีที่สิ้นสุด 

และเป็นกระบวนการที่ไม่มีสูตรส�ำเร็จ
ที่ใช้ได้ไปตลอด 

หลักคิดในการยิงโฆษณามันไม่ใช่แค่คิดถึงการเลือกคนท่ีใช่ แต ่

ต้องป้อนคอนเทนต์โดนใจให้กับคนที่ใช่ด้วย การยิงโฆษณาในทุก

แพลตฟอร์มที่เพิ่งเริ่มต้นมักจะง่าย และสร้างยอดขายแบบคุ้มค่า

ให้เสมอ อย่าง ณ ตอนนี้ TikTok  Ads ยังอยู่ในช่วงเริ่มต้นก็จริง

ค�ำน�ำผู้เขียน
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แต่ด้วยการแข่งขันบนโลกออนไลน์ที่สูง ต่างจากยุค 10 ปีที่แล้ว ที่

เพิง่เป็นช่วงเปลีย่นผ่านจากออฟไลน์มาออนไลน์ ดงันัน้เราอาจจะ

ต้องเร่งเครื่องกันหน่อยนะครับ

พออ่านหนงัสือเล่มนีจ้บ คณุจะสามารถเริม่ต้นยงิโฆษณาอย่างถกู

หลกัได้ ถ้าอ่านจบแล้วให้ลงมอืฝึกฝนอย่างต่อเนือ่งเพือ่ให้ประสบ 

การณ์ช่วยหล่อหลอมให้เราเป็นนกัยงิโฆษณาทีป่ระสบความส�ำเร็จ

ตัวจริงครับ

หมอกิม

น.สพ.ธีรพงษ์ เศรษฐิวัฒน์
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ในโลกออนไลน์ไม่ว่าจะแพลตฟอร์มใดก็ตาม เมื่อมีการแข่งขันก็

จ�ำเป็นทีจ่ะต้องยงิ Ads เพราะการน�ำส่งหาคนใหม่ๆ (For You นัน้

ลดลงเร่ือยๆ จากช่วงแรก 90% ลดเหลอื 30-60% และมแีนวโน้ม

ที่จะลดลงอีกเรื่อยๆ) แม้ว่า TikTok จะมี Function ใหม่ๆ เพื่อ

กระตุ้นยอดขายอย่าง TikTok Shop หรอื TikTok Live การยงิ Ads 

ก็ยังเป็นสิ่งจ�ำเป็น

ผมมีเหตุผลที่ส�ำคัญ 5 ข้อ
ที่ท�ำไมคุณจ�ำเป็นจะต้องยิงโฆษณา

1. เป็นการทุ่นแรงท�ำให้คลิปของ TikTok ท่ีปังของเราท�ำงานได ้

ต่อเน่ือง ต่อให้คลิปเราปังมียอดวิวแค่ไหน โดยท่ัวไปมันก็จะหยุด

วิ่งใน 1 สัปดาห์อยู่ดี แต่ถ้ามันสร้างยอดขายให้เราได้เรื่อยๆ จะ

ปล่อยให้มันหยุดวิ่งได้อย่างไร

ดังนั้น การยิงโฆษณาก็จะช่วยยืดอายุคลิปปังๆ ของเรา ให้ใช้งาน

ได้นานขึ้นประมาณ 3-7 วัน
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2. ท�ำให้เรามีช่วงพักในการท�ำ “คลิปขาย” บ้าง การท�ำคลิปของ 

TikTok ไม่ได้ปังทุกคลิป ถ้าโดยมาตรฐานเราท�ำสัก 10 คลิป 

ได้ 2 คลปิทีด่ ีแต่ในชวิีตจรงิบางช่วงเราไม่สามารถหาคลปิปังๆ ได้

เลยหรอืตดิโน่นตดินี ่ไม่ว่างในการท�ำคลปิเพ่ิม เพือ่เฟ้นหาคลปิท�ำ

ยอดของเรา เพราะคลิปปังมันหายาก ถ้าคุณยิ่งไม่ยิง Ads ก็จะได้

แต่รอวนัทีไ่ด้คลปิปังใหม่ๆ ซึง่ในบางช่วงกไ็ม่รูเ้ลยว่าคลปิมนัจะตดิ

เมื่อไร?

3. ในสินค้าบางกลุ่มเจาะกลุ่มเฉพาะ ท่ีอาจจะไม่ได้เป็นกลุ่มเป้า

หมายหลักของ TikTok ยกตัวอย่างเช่น กลุ่มอายุ 35-44, 45-

54 ป ีคิดเป็น 11,500,000 คน คิดเป็น 25% ของ TikTok

ซึ่งจ�ำนวนคนในกลุ่มนี้ สามารถเป็นลูกค้าของเราเยอะมากพอ

แน่นอน แต่การท�ำแบบ Organic ถ้าระบบดนัน�ำส่งไปหาคนทีอ่ายุ

น้อยๆ และไม่ใช่กลุ่มเป้าหมายหลักของเราล่ะ?

ดังนั้น การเสียเงินค่า Ads ไม่ใช่ประเด็น ถ้าคุณมีคอนเทนต์ปังๆ

ในการท�ำยอดขายแล้ว (ซึง่เป็นการบ้านส�ำคญัและต้องท�ำต่อเนือ่ง)

4. ในสินค้าบางตัวเป็นสินค้าที่มาไวไปไว สินค้ากระแสไม่ต้องพูด

ถึง ไม่เกิน 2 เดือน ยอดขายจะตกฮวบๆ แต่ Product Life Cycle 

ของมันจะจบในไม่กี่เดือน อย่างเช่น กลุ่มเครื่องส�ำอาง (บางตัว)
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แล้วเราจะรออะไรอยู ่เพิม่งบโฆษณาแล้วท�ำยอดให้คุม้ ไม่อย่างนัน้

กลายเป็นขายดีในช่วงแรก สุดท้ายของติดเต็มมือในช่วงขาลงของ

สินค้าตัวนั้น

5. การน�ำส่งช่อง For You ท่ีลดลงเรือ่ยๆ อย่างทีเ่กริน่ไปในต้นบท

การน�ำส่งหาคนใหม่ๆ จะลดลงอีกเรื่อยๆ อย่างแน่นอน

อนาคตคลิปที่ปังเท่านั้นที่จะโลดแล่นท�ำยอดวิวได้สูงๆ ดังนั้น ถึง

เวลาต้องปรบัตวั อย่ายดึตดิกบัยอดววิสูงๆ เหมอืนปีก่อนๆ ใช้เงนิ

ค่าโฆษณาไม่ได้ท�ำให้คุณขาดทุน ถ้าคุณเริ่มต้นจากคอนเทนต์ท่ี

ปังๆ

ในการตลาดของแบรนด์แบรนด์หนึง่ เรากต้็องใช้เงินกระตุน้สกัทาง

อยูด่ ีบางทีกม็าในรปูแบบการจ้าง Influencers บางทีกม็าในรปูแบบ

การออกบูธ บางทีก็มาในรูปแบบจ่ายคืนให้ลูกค้า

ในรูปแบบการท�ำ Flash Sale บางทีก็มาในรูปแบบการกระตุ้นทีม

ขายด้วย Incentive หรือ Bonus 

เราจ่ายให้กับอะไรบ้างก็เรือ่งหนึง่ แต่สิง่ส�ำคญัทีส่ดุคอืเราจ่าย

แล้วได้ก�ำไรคุ้มค่าหรือไม่ ซึ่งแน่นอน ณ วันนี้ หากคุณยิง Ads 

เป็น อย่างไรก็คุ้มค่าอย่างแน่นอน



ยิง
โฆษณา 
TikTok  
ได้กี่ทาง

บ้าง?

บทที่ 2
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เมือ่คณุได้เปิดบญัช ีTikTok เป็นทีเ่รยีบร้อยแล้ว พร้อมแล้วท่ีจะลง

ไปยิงโฆษณาในสนามแห่งนี้ ถ้าอย่างน้ัน เรามานับหนึ่งที่การป ู

พื้นฐานส�ำคัญเหล่านี้กันก่อนดีกว่าครับ

เรื่องแรกเลยที่คุณต้องรู้ก็คือ ตอนน้ีเราสามารถยิงโฆษณา 

TikTok ได้จาก 2 ช่องทางด้วยกัน

ช่องทางที่ 1 : 

ยิงผ่านแอป TikTok ในสมาร์ทโฟน (TikTok Business Account 

หรือ Creator Account) ซึ่งมันจะเป็นการยิงจากฟีเชอร์ คุณจะ

เลอืกยงิจากคลปินัน้เลยกไ็ด้ หรอืจะไปกดผ่านทีอ่ยูใ่นช่องโปรไฟล์

ของเราเอง (ไม่ใช่บัญชีโฆษณา) มันก็สะดวกดีแหละครับ 

✔


